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A06 专题

不少家庭在住房改善过程
中，面临旧房改造、家电迭代的现
实需求。以往一次性支付全屋家
电、家装改造款项，会给家庭现金
流带来不小压力。如今，随着以
旧换新政策落地，市民卖掉旧家
电的同时，还可以叠加银行信用
卡的满减、分期免息福利，分摊大
额支出。

全市各大银行积极对接政府
以旧换新工作，或是走进社区开
展家装家电惠民宣传，或是联合
家电卖场、数码门店推出叠加权
益，把补贴红利直接给到消费者。

建设银行宁波市分行投入
百万元营销资源，通过网点设立
便民服务点、卖场分期组合福
利，有力拉动家居焕新市场。

工商银行宁波市分行、农业
银行宁波市分行、交通银行宁波
分行、邮储银行宁波分行等机构
根据自身定位推出阶梯满减、刷
卡金返还、分期免息等多样化方
案，市民既可以享受政府层面的
旧机回收补贴，又能通过信用卡
减免分期利息、享受购物立减，多
重优惠叠加之下，家庭更新家电、
改造居所的意愿被充分释放。

2026年，国家扩大内需战略持续推进，信用卡分期贴息、消费品以旧换新等财政金融协同政策
落地见效。恰逢中秋国庆双节叠加，又是东海开渔旺季，宁波迎来金秋消费热潮。

宁波辖内银行立足甬城本土特色，发挥信用卡普惠便捷、场景覆盖广泛的工具优势，统筹节假
日专项活动与常态化惠民服务，面向本地居民、新市民、来甬游客，推出“支付让利+分期降本”金融
组合服务，为宁波消费市场注入强劲的金融动能。

不少市民趁着假期携家人赴
溪口、东钱湖、慈城古县城打卡游
玩，金融赋能为短途出游增添不
少实惠。

工商银行宁波市分行推出爱
旅行卡，1元即可畅享宁波文旅

“景区年卡”；农业银行宁波市分
行也加码文旅消费福利，市民通
过农行掌银使用信用卡支付，可
享受景区购票折扣优惠，实实在
在降低出游开销，进一步激活本
地文旅市场活力；建设银行宁波
市分行围绕本地文旅资源打造

“惠游宁波”系列活动，景区、古镇
商户消费可享微信支付立减；交
通银行宁波分行依托“诗画浙江”
文旅卡，把省内数百项文旅权益
打包带给市民游客。

扎根县域的宁波各农商银行
也挖掘本土文旅潜力，宁海农村
商业银行借助“丰收互联”平台打
造线上引流通道，带动线下乡村
文旅消费；奉化农商银行紧扣“浙
BA”赛事热点，推出票根关联的
立减福利，把观赛流量转化为实
实在在的消费动能。

惠享人间烟火
刷卡点亮甬城消费季

双节又逢开渔

刷卡燃动市井烟火

银行业聚聚焦焦
宁波市银行业协会

双节相逢叠加东海开渔，整座城市的消费活力被充分
唤醒。各大景区游人如织，商业综合体人头攒动，海鲜餐饮
一桌难求，城乡夜市、县域集市也热闹起来。抓住这波消费
热潮，宁波各家银行把信用卡权益嵌入市民游客假日出行、
逛街采购、聚餐消遣的各个环节，不再局限于厅堂之内，而
是让金融实惠流淌在城市街巷、乡镇市集之间。
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开渔季的海鲜家宴、亲友小
聚，让城市餐饮烟火气升腾。各
家银行把优惠延伸至连锁餐厅、
本土老字号与特色街区。工商银
行宁波市分行每周推出茶咖、外
卖等美食主题日活动，丰富市民
餐桌选择；交通银行宁波分行在
秀水街区推出周末专属立减，同
时扶持三关六码头、楼茂记等一
批宁波本土老字号；农业银行宁
波市分行面向全市数百家餐饮门
店投放消费者满减权益。

美食之外，休闲文娱、特色生
活消费同样暖意涌动，激活城市
多元消费活力。建设银行宁波市
分行推出观影优惠活动，促进影
院客流回升；浦发银行宁波分行
推出萌宠信用卡，覆盖“吃、购、
玩、宠”多场景优惠，惠及宁波广
大爱宠市民。

宁波各农商银行则聚焦街头巷
尾的小微餐饮商户，通过手续费减
免、刷卡立减等方式，为街边小店引
流，守护城乡市井烟火。

为餐饮文娱集聚人气

为商业消费提供“红利”

节日也是市民集中采购、逛店
消费的高峰期。从市区阪急、万象
城，到奥特莱斯，再到慈溪、宁海、北
仑等地的县域商圈，随处可见信用
卡带来的消费红利。

工商银行宁波市分行深度参
与“家国同庆·浙里畅游”2026年
全省秋季文化和旅游消费季，在
天一广场、和义大道等核心商圈
投放专属消费券；交通银行宁波
分行开展“百县万店惠民生”活
动，“营销获客+商圈优惠”精准触
达民生刚需；中国银行宁波市分
行针对奥莱推出双节专属满减；
招商银行信用卡中心宁波分中心

联动全市25家核心商圈上线代金
券权益；邮储银行宁波分行的特
惠网络覆盖21个商业综合体，打
通市县两级消费场景。杭州银行
宁波分行还借杉井奥特莱斯周年
庆契机，联动宁波第二百货推出
双节商圈满减嘉年华，同时依托

“乐惠星期五”等常态化品牌活
动，把优惠延伸到超市、连锁餐饮
等线下实体门店。

宁波各农商银行立足县域市场
开展活动。慈溪农村商业银行推出
商圈叠加满减，北仑农商银行面向
辖区核心商圈实施专项授信，助力
商户抢抓节日客流。

为短途出游增添实惠

借力分期贴息

红利直达大宗与日常消费

节假日的火爆离不开常态化消费金融支撑。不少市民趁着
假期，着手旧房翻新、家电更新，或是到4S店比对车型准备置换新
车，但大额支出往往会带来短期资金压力。今年以来，宁波银行
业以信用卡分期贴息、以旧换新为政策抓手，把“政府补贴+银行
优惠+分期贴息”多重红利送到千家万户，实实在在降低家庭消费
门槛，撬动大宗消费释放潜力。各家银行结合自身客群特点，推
出适配不同群体的分期、满减服务，让政策红利深度融入百姓日
常生活。

家居换新：多重补贴圆家庭改造心愿
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“想置换一台新车，但一次性
拿出全款压力不小”，这是不少家
庭的真实诉求。在宁波，不少消
费者选择借助银行汽车分期方案
完成车辆置换。建设银行宁波市
分行“车生活”平台全年拉动车生
活消费交易额3.87亿元。

除了降低购车门槛，各家银
行也把目光投向买车之后的各类
用车场景。各家银行围绕购车、
加油、充电、洗车、停车、代驾、道
路救援等构建完整车生活权益，
如工商银行宁波市分行8.8元洗
车、农业银行宁波市分行推出甬
城泊车 6分钱月卡惠及超 10万
车主，建设银行宁波市分行、邮
储银行宁波分行、交通银行宁波
分行、杭州银行宁波分行分别推
出加油、充电福利等，把金融服
务覆盖从“买车”延伸到“用车”
全周期。

除汽车出行外，日常通勤、节
假日游玩，也是一笔不小的生活
成本。为此，宁波各家银行持续
打磨普惠型出行权益。中国银行

宁波市分行推出1元购地铁出行
优惠卡，单用户至高优惠 17.45
元；浦发银行宁波分行上线云闪
付绑定信用卡最低0.01元坐地铁
活动；建设银行宁波市分行“车生
活”开展地铁出行半价；杭州银行
宁波分行通过叠加优惠释放至少
五折打车优惠，降低用户单次出
行成本；交通银行宁波分行、邮储
银行宁波分行推出12306购票随
机立减等权益。宁波各银行通过
打造“日常通勤+城际出行”的立
体化优惠体系，持续降低市民出
行成本，护航美好假期。

一张信用卡，串起普通人的
衣食住行。从假日出游聚餐，到
家电车辆更新，再到日常通勤的
点滴开销，金融的温度就藏在这
些烟火日常之中。各银行机构把
政策红利变成市民看得见的实
惠。今后，宁波银行业将继续做
好接地气的金融服务，兼顾消费
便利与风险守护，让金融活水温
润甬城千家万户。

记者 周雁 通讯员 谢静

购车出行：多样权益享便捷出行体验


