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让更多消费者爱上乡村味道

中秋佳节，万家团圆。当千家万户沉浸在团圆的温馨之中时，有这样
一群奋斗在路上的新就业群体，坚守在各自岗位。今起本报推出系列报
道“‘新’系万家”，记录这群平凡劳动者的中秋片段，看见他们的坚守与拼
搏，感受新就业群体身上滚烫的责任与温度。
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把乡村好物卖成双节爆款把乡村好物卖成双节爆款

江兵在直播中。

中秋、国
庆双节，农产
品销售与乡
村文旅迎来
黄 金 旺 季。
在奉化区庙
后周村奉化
江小院，新农
人夫妇江兵、
王丹早已开
启连轴转模
式——直播
带货、接待考
察 、授 课 培
训、公益分享
连轴不停。

抢抓销售旺季的同时，人才培育也
是两人挂在心上的重点。他们常态化
开展乡村CEO专题培训，将多年摸索
积累的短视频拍摄、直播运营、品控选
品、团队管理等实战经验，毫无保留地
传授给返乡创业者。同时持续对接高
校实践团队，搭建大学生入乡实习创业
平台，为乡村振兴注入青春活水。

3年多深耕乡土，奉化江小院早已
从最初的个人创业工作室，蜕变为集村
民增收、青年创业、乡村引流于一体的
综合性共富平台。小院自落地以来，带
动周边村民就近就业，不少村民化身

“兼职员工”，通过种养农产、分拣打包、
接待服务等工作实现家门口增收，让乡
村闲置资源转化为共富动能。

“我是安徽人，妻子是奉化本地

人。我们扎根乡村创业，不只是为了谋
生，更是真心想带动村民致富、助力青
年返乡，让乡村既有颜值、更有产值。”
江兵坦言。这对跨山海结缘的夫妻，从
零经验的新媒体“小白”一路摸爬滚打，
扎根乡野、逐梦乡土。如今“奉化江”账
号坐拥30万高黏性粉丝，依托长三角
区域优势，农产品隔日速达、品质过硬，
积累了大量回头客。

对于未来，江兵、王丹心中目标清
晰。下一步，他们将搭建自有仓储冷链
体系，破解生鲜农产品运输和保鲜难
题，进一步拓宽产销渠道；持续搭建青
年创业实践平台，吸引更多年轻人返乡
入乡，扎根乡土、深耕产业，以实干赋能
乡村振兴，书写城乡融合、全民共富的
崭新篇章。 记者 鲁威 文/摄

让乡村闲置资源转化为共富动能

9月23日，记者走进该村的共富工
坊，现场一派热火朝天：笋干、梅干菜、
番薯粉、手工小黄糕等奉化特产整齐码
放，工作人员分工明确，分拣、打包、贴
单、装箱等工作一气呵成。

直播间以乡野实景为背景，乡土
气息扑面而来。镜头前，江兵声线清
亮，逐一讲解每款农产品的品质与双
节福利。镜头后，王丹全程把控节奏
——调试设备、监测数据、上架链接、
核对订单，确保直播顺畅。直播过程
中，下单提示音接连不断，节日消费
热潮触手可及。

对江兵、王丹夫妇而言，这段时间
的忙碌，远不止直播带货。近期，两人
的日程表排得满满当当。一大早，各地

乡村运营、电商创业考察团队陆续到
访，实地探访奉化江小院与共富工坊。
二人结合3年走遍宁波300多个村庄
的经历，讲述从乡村记录者转型助农创
业者的心路历程，拆解农文旅融合、电
商带货、村民增收的实操经验，为各地
乡村产业发展提供鲜活样本。

送走考察团队，夫妻俩马不停蹄赶
赴宁波城区参加企业茶话会，讲述奉化
农产品的生长故事与乡土底蕴，推介乡
村文旅资源，让更多城市消费者认识奉
化好物、爱上乡村味道。

“以9月24日为例，上午给新农人
做培训，下午备货，晚上8点至10点，我
们还要在甬工惠平台开展中秋助农直
播。”王兵笑着告诉记者。

9 月 25
日，中秋假日
的第一天，网
约车司机周
平并没有选
择休息，早上
7 点 便准时
发车。奔赴
机场、火车站
等客流集中
点，运送一批
又一批赶回
家过节的乘
客。

像这样的暖心小惊喜，周平遇
到过不止一次。在他看来，多用心
一点，总能收获城市里的善意。

端午前的一个下雨天，他接到
一个女孩的订单，要送到某小区。
女孩的目的地定位在小区南门外，
不过他注意到女孩没带伞，就把车
开到小区门口，在门卫登记后，周
平把她送到了家楼下。

周平再三跟女孩说只是一件
小事，车总比走路方便。没想到，
女孩回家后不仅支付了订单费用，
还在平台上包了一个60元的打赏
红包，祝他端午快乐。

“宁波这座城市很暖，所以我
也愿意把善意带给别人。”周平说。

跑车 7年里，他遇到过很多
事，载过高考学子，帮过失主找钥
匙，也救过人。明年，他还打算加
入送考志愿车队。

因为是“五星”司机，周平还加
入了海曙区“曙说新途”网约车司
机宣讲队，给同行们讲讲跑车路上
的经验，包括自己踩过的坑、需要
留意的风险。用他的话说：“希望
每一位跑在路上的师傅，都能平安
出车、安心赚钱。”

中秋这天，周平依旧奔波在路
上。他白天接送奔赴团圆的乘客，
也决定晚上早点收车。“假期虽然
单子多，但是自家的团圆也重要，
晚上早点回去，虽然这个假期不回
老家了，但可以跟在宁波的兄弟姐
妹聚个餐，假期多陪陪老婆孩子。”
周平说。

一辆车，一个人，守护他人的
回家路，也撑起了一个家。

记者 王昱汀 文/摄

做事多一份细心，让暖意双向流动

周平在宁波做网约车司机已
有7年时间了。他是台州人，很早
就来过宁波，后来又只身去了青海
创业。7年前，为了更好地陪伴在
宁波的家人，他回到宁波成为了网
约车司机。

或许是多年孤独的创业之路
让他更明白团圆的滋味，也更能明
白那些离家在外打拼的人。“这几
天经常接到去机场、车站的单子。
看到提着大包小包返乡的人，因为
都是来宁波打拼的，聊起来就特别
有话题。”周平告诉记者。

前一天，他接了一单生意，一

位年轻人从宁波回衢州老家过节，
行李塞满了后备箱，带了很多宁波
的特产，周平帮他搬行李就搬了5
分钟。

因为周平的热心，行程里，年轻
人和周平聊起了天，他告诉周平，自
己是今年初来的宁波，一直没回过
家，这次在中秋和国庆之间请了三
天假，可以休息小半个月，老家亲戚
比较多，所以礼物就带了很多。

下车后，周平还帮年轻人把行
李卸到了行李车上，祝他一路平
安。没想到年轻人事后还在平台
上给他打赏了8元红包。

早年在外创业，更懂归乡人的心情

机场车站
是他的“假日主题”

周平给爱车充电。
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