
2026年9月6日 星期日 责编/胡晓新 叶飞 审读/陈晓旻

A04 财富

“未来十年，我们要让光会思考”
光学龙头锚定两大万亿级蓝海

8月26日，舜宇光学科技（2382.HK）发布2026年中期业绩公告，公司实现营业收
入219.06亿元，同比增长约11.5%；毛利42.69亿元，同比增长9.6%。业绩中报显示，
以泛IoT为主的其他产品业务表现亮眼，营业收入从21.43亿元暴增至约40.39亿元，增
幅近九成。该业务板块产品主要包括机器人、智能影像、光学仪器等新兴赛道业务。

“过去40年，我们让光被看见；未来十年，我们要让光会思考。”舜宇光学科技战略与
市场部高级总监熊冠皓表示，光不只是镜头里的影像，它是AI感知世界、传输数据、完成计算、保存记忆的底层能力。舜宇
要做的，是把光在全生命周期、全谱域、全范式上的能力，系统地释放出来。

把握“新消费”应用场景

业绩公告显示，舜宇光学科技收入结
构中，手机类产品虽出货量有所减少，但通
过高端产品占比提升仍贡献超半壁江山，
实现131.49亿元。

“2000 年前后，当行业普遍将手机
视为单纯通讯工具时，公司决定进军手
机光学领域，认为消费终端必然走向多
功能化，而手机拍照与社交媒体的发展
会相辅相成。”熊冠皓表示，即便当下手
机市场短期内受到人工智能（AI）影响
出现挤出效应，但舜宇光学科技因其具
备直观交互终端能力而长期看好并持续
深耕。

“人无我有、人有我优，是舜宇光学科
技一以贯之的创新理念。”熊冠皓告诉记
者，在全球智能手机出货量下跌的背景
下，舜宇光学科技进一步聚焦AI、影像和
轻薄赛道。今年上半年，大像面主摄、长
焦潜望和玻塑混合手机镜头持续获得客
户青睐，稳居终端旗舰机型影像产品的首
选位置。

值得一提的是，在消费电子的大盘子
中，舜宇光学科技正悄然把握一批“新消
费”应用场景——近两年，演唱会、体育赛
事等大型线下活动持续回暖，智能手机影
像拓展镜头市场迎来广阔发展机遇。舜宇
光学科技已实现轻量化的200mm焦段拓
展镜头及刷新增倍焦段行业纪录的
400mm焦段拓展镜头的量产，为手机业务
注入新增量动能。

手机摄像模组方面，舜宇光学科技则
深耕高端产品及一体化方案开发，实现行
业领先的超大像面大角度OIS产品和高精
度超大光圈多群组潜望产品量产，并完成
自主开发的高难度主摄模组马达一体化产
品及潜望模组马达一体化产品量产。

泛IoT产品业务中，智能影像产品表
现亮眼：公司与多家智能影像设备战略
客户建立紧密合作，手持摄影设备镜头
及模组实现稳定交付，出货量较去年同
期显著增长，并围绕自动对焦、可变光
圈、低眩光性、小型化及低功耗等方面持
续技术迭代。

名配角卡位“光学+”赛道

熊冠皓表示，光学是智能终端的核心感知入
口，无论是智能汽车还是人工智能设备，都离不
开“看得见、看得清”的基础能力，这正是舜宇光
学科技的核心优势所在。

过去20年，“光学+”的融合趋势重构了舜
宇光学科技的行业边界，而“名配角”战略将贯
穿始末。“2004年，舜宇光学科技在成立20周年
时制定这一战略；如今已从最初的踮脚配、拉郎
配，升级到鱼水配乃至天仙配。”熊冠皓解释称，

“天仙配”为战略协同，即与链上两端共研共推，
共同提升产品吸引力。

在新能源汽车车载镜头赛道，舜宇光学科技
已是硕果累累——

在汽车行业，“车规级”是品质的分级名词。
一般而言，车载要求的工作温度为-40℃到
85℃，这让一般消费级产品制造商望而却步。车
载产品最核心的是可靠性和信赖性，和手机完全
不同。公司自2004年入局后便在设计、材料选
择、工艺技术、检测等方面下功夫，接连掌握激光

焊接、加硬镀膜、防雨防雾等核心技术，以保证全
生命周期的稳定可靠表现。

舜宇光学科技车载镜头出货量连续14年位
居全球第一。今年上半年，公司汽车产品实现收
入37.62亿元，车载相机产品及其他车载光学产
品收入均实现增长。近年来，随着新能源汽车市
场的蓬勃发展与智能化需求的日益高涨，舜宇光
学科技的车载产品已然融入吉利、理想、小鹏、蔚
来等新能源汽车的血脉之中。

“产品形态上，舜宇光学科技完成了从倒车影
像到环视到辅助驾驶与自动驾驶的演进——车载
摄像头从‘给人看’变成‘给机器看’。”熊冠皓介绍。

需要关注的是，除了摄像头这一传统优势，
舜宇光学科技还生产激光雷达光学元器件，并提
供整机代工服务。未来，激光雷达与视觉融合的

“雷视一体”方案，或将进一步扩大舜宇光学科技
的优势。眼下，舜宇光学科技汽车业务正酝酿资
本化新突破——公司已向香港联交所递交了舜
宇智行科技上市申请。

“光学+AI”锚定万亿级蓝海

“量产一代、研发一代、预研一代”是舜宇光
学科技采用的梯度研发模式。2025年，舜宇光
学科技提出“光学+AI”战略，并规划了两条核心
路径：一是基于光学感知做智能光学系统方案解
决商；二是为AI基础设施（数据中心、传输网络、
存储中心等）提供光学专业服务，将业务外延从
成像光学拓展到计算光学、传输光学、存储光学。

在智能穿戴设备赛道，舜宇光学科技同样早
早入局，在XR行业的核心元件层面，公司持续
产品迭代，并已构建“光学基础元件—多元光学
模组/光机—软硬一体系统整合”的XR全链路
垂直整合系统级能力。

今年上半年，主要得益于智能眼镜及AR眼
镜相关产品收入增加，舜宇光学科技XR产品实
现收入9.56亿元，同比增长约11.0%。

“人类70%的信息通过眼睛获取，因而眼镜天
生就是光学器件，光学相关器件最高占BOM的七
成以上。”熊冠皓表示，舜宇的优势在于从光学元件、
光机到整机代工都可以自主完成，能用系统化方案
在成本可控前提下找到效能和克重的“最优解”。

当下，AR/AI眼镜或将成为下一个消费电
子超级品类，成为“解放双手的视觉交互入口”已
成为行业共识。熊冠皓认为，未来，各类机器和
设备也需要“光学眼睛”来感知物理世界。

“智能汽车就是带着轮子的机器人，智驾模
型在高强度训练下迭代迅猛。”熊冠皓举例道，同
理，在机器人赛道，光学企业大有可为。

目前，舜宇光学科技已集合可见光成像、红
外、事件相机、光谱相机等多种数据采集手段，可
为物理AI提供优质数据集。

今年上半年，舜宇光学科技依托在导航、避

障、视觉识别模组及嵌入式系统开发方面的能
力，持续深耕机器人业务，现已实现割草机器人
及仓储自动化机器人项目量产，并取得多个整机
及系统方案新项目。

面向未来，舜宇光学科技的“名配角”战略正
在机器人、AI基建等领域开启新的“天仙配”实
践——

在机器人赛道，该公司与机器人大脑公司、
本体公司以及芯片、连接器等行业头部企业合
作，探索制定标准化数据集；

在AI基建领域，舜宇光学基于端到端超精
密加工能力、纳米级模具管控、百万级量产良率
体系，直接平移至光互连收发器件、耦合棱镜、微
透镜等核心零部件研发制造，锚定光互连、光感
知两大万亿级AI算力赛道。

“从终端成像制造商，升级为覆盖感知、传输、
计算的综合光学解决方案供应商。”熊冠皓表示，舜
宇光学科技精密光学产业链正日益完备……

记者 张恒 通讯员 周雯静 郑振国 文/摄

投资有风险，入市须谨慎。文中所有观点仅供参考，不构成任何投资建议。

舜宇光学科技手机摄像镜头舜宇光学科技手机摄像镜头。。

舜宇光学科技舜宇光学科技AR/VRAR/VR光学展台光学展台。。
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