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投资有风险，入市须谨慎。本文中所有观点仅供参考，不构成任何投资建议。

持续出售电站资产的另一面，
是锦浪科技正加速拓展储能业务。

财报显示，2023年至2025年，
锦浪科技储能逆变器分别实现营收
4.39亿元、5.72亿元、16.32亿元。
其中，去年，该产品营收同比增长
185.31%，跃升为第一大增长引
擎。相较之下，传统并网逆变器收
入为29.96亿元，同比下滑20.98%。

从盈利能力来看，2025年，锦
浪 科 技 储 能 逆 变 器 毛 利 率 达
31.75%，较并网逆变器高出约7.5
个百分点。

在2025年战略发布会上，锦浪
科技董事长王一鸣表示：“出售电
站不是退缩，而是为了更精准地出
击。我们要用3年时间，在工商业
储能领域再造一个锦浪。”

目前，该公司已布局工商业储
能系统产品、大型住宅储能系统产
品等。

财报显示，锦浪科技自2025年
下半年起积极布局储能系统领域，
为公司业绩增长提供新增量。去
年第四季度，该公司亏损 1.22 亿
元；2026年第一季度扭亏为盈，归
母净利润达 0.61 亿元，环比增长
150%。

锦浪科技预计，2026 年上半
年，公司将实现归母净利润4.1亿
元至4.6亿元，同比下降23.61%至
31.91%；扣非净利润预计4.07亿元
至 4.57 亿元，同比下降16.73%至
25.84%。上年同期，公司归母净利

润为6.02亿元。
7月8日，锦浪科技投资者关系

活动记录表显示，2026年第二季
度，公司储能逆变器、并网逆变器等
主营业务表现符合预期，出货、确收
均正常，半年度整体毛利率约32%。

储能系统业务方面，户储系统
当前配套率20%至 30%，2027年
目标配套率提升至 50%以上；当
前，工商储逆变器月接单量已达
4000多套，趋势逐月向上。

锦浪科技表示，公司订单饱
满，逆变器业务预计发货环比增长
30%左右，储能逆变器增速预计快
于并网逆变器。

近年来，锦浪科技已连续完成
三轮再融资。

2022年2月，该公司发行可转
债“锦浪转债”，募集资金 8.97 亿
元，用于分布式光伏电站建设项目
及补充流动资金；

2023 年 2 月，该公司增发 A
股，实际募集资金净额29.05亿元；

2025年 10月，该公司再次发
行可转债“锦浪转02”，实际募集资
金净额16.62亿元。

短短3年多时间，锦浪科技通
过股权和债权融资累计募资超过
54亿元。截至2025年11月21日，

“锦浪转02”累计使用募集资金仅
7983.86万元，闲置募集资金用于
暂时补充流动资金达11.13亿元，
募集资金专户余额尚有 4.70 亿
元。 记者 张恒

24.82亿元“卖电站回血”
锦浪科技：不是退缩，是更精准出击

近 日 ，锦 浪 科 技
（300763.SZ）宣布，其全资
子公司宁波锦浪智慧能源有
限公司（以下简称锦浪智
慧）、浙江海速信息技术服
务有限公司拟通过三笔交易
出售合计135家全资项目子
公司，涉及光伏电站总装机
容量约482.72MW，交易总
对价达24.82亿元。

锦浪科技表示，本次交
易是公司滚动开发光伏电站
战略的具体实施。自 2019
年设立锦浪智慧进入新能源
电力生产业务以来，公司采
取“开发—建设—运营—择
机出售”的业务模式，在获
取稳定发电收入的同时，通
过资产出售实现资金回笼，
提高资产周转效率。

公告显示，投资建设光伏电站
属于重资产、资金密集型行业，通
过本次交易，锦浪科技将缩短项目
投资变现周期，充实营运资金，优
化资产结构，进而提升抗风险能力
及竞争能力。

经初步测算，锦浪科技此次交
易预计产生税前利润690.36万元。

本次交易涉及的135家项目
子公司中，33家为2022年可转债
募投项目的投资建设主体，99家为
2022年定增募投项目的投资建设
主体，合计持有运营装机容量
479.50MW，募集资金累计投入
11.47亿元，截至交易基准日累计
实现利润5891.82万元。

锦浪科技2022年定增募资说
明书显示，公司彼时预计，“分布式
光伏电站建设项目”建成后总装机
容量242.66MW，年均发电量3.03
亿千瓦时，年均新增收入1.14 亿
元，年均新增净利润4114.07万元，
税后内部收益率约6%。

主要交易对手中，华融金融租
赁股份有限公司作为央企子公司，
截 至 2025 年 底 资 产 总 额 达
1768.95亿元，净资产222.49亿元，
2025年度净利润15.33亿元。此
外，合肥众新能合、安徽雅禾云、海
南兆威等其他交易对手均与锦浪
科技无关联关系。

事实上，锦浪科技这次动作，
放在整个光伏行业里并非孤例。

前几年，光伏产业链扩张迅

速，组件、逆变器、支架、储能等环
节都在抢规模、拼速度，很多企业
也顺势布局了电站资产，希望通过

“制造+运营”双轮驱动增强盈利
能力。

但随着行业竞争加剧，电站资
产的逻辑开始变化，项目开发不再
是“做出来就能赚钱”，还要面对电
价机制、消纳能力、融资成本和运
营效率等一系列考验。对此，晶科
科技、南网能源、正泰安能等也在
近期进行了剥离/转让光伏资产以

“回血”的操作。
此次交易已是锦浪科技年内

第五次出售光伏项目——
今年3月，该公司打包转让了

7个可转债募投分布式项目，交易
总价5172.70万元，对应装机规模
约20.86MW；

4 月，该公司将约 10.47MW
的分布式光伏项目以2961.35万元
转让给宁波能源；

5月，该公司将巨鹿泽源100%
股权出让给石家庄正刚，转让对价
425.96万元，涉及光伏电站装机容
量约1.15MW；

6月，锦浪科技公告称，拟与湖
北金租、湖北汉圆新能源实施一揽
子交易，以对价3.94亿元将其从24
家全资项目子公司受让所得的全
部光伏系统设备转让给湖北金租
的下属子公司，这些项目子公司合
计持有运营装机容量约62.26MW
的户用分布式光伏电站。

1 从“持有电站”到“释放资金” 2 “在工商业储能领域再造一个锦浪”

锦浪科技总部。受访者供图


