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A03 焦点

图鉴

宁波

OPC

2026 年，李佳博正式开启
OPC创业。他的业务来源分两
类：一是承接定制化订单，按需
交付、灵活响应；二是自主打造
通用型AI产品，让技术可复制、
可推广。

“我的不少定制化订单来自
海外社区。”他举例道，一家国外
的手工用品商家，要为每件产品
在电商平台发布教程视频，其中
的开场动画原本全靠人工逐帧

“手搓”，非常繁琐。而他用AI搭
建自动化工作流，摄影师拍完图
片上传后，系统就能套用模板生
成动画，效率大幅提升。

更令李佳博上心的，还是面
向外贸和跨境电商的通用型产
品。他深知，技术研发绝不是闭
门造车。此前的工作经历，让他
深知外贸一线的痛点，从而对症
下药地“开”出“解药”——

比如“AI视频带货工坊”。
许多跨境电商卖家都想让“老
外”为产品带货，以贴近消费者
的需求，但寻找“洋模特”实拍成
本高、周期长。李佳博再次搭建
AI工作流：商家只需上传人物照
和产品图，AI就能自动提炼卖
点、生成多语言文案，只需15分
钟至20分钟就能输出一条约30
秒的带货视频。

“最近，我们用这套工具，为
宁波‘老底子’年糕片做了一条
带货视频，帮助传统的‘老味道’
出海。画面里的外国小姐姐笑

容亲切地试吃，几乎看不出是AI
生成的。”李佳博说，目前这款工
具按条收费，已有10余家外贸企
业购买服务。

另有一款“AI 外贸客户开
发”工具即将上线。李佳博发现，
许多中国外贸人都通过邮箱和外
商建联，但网上的邮箱地址往往
是公共邮箱，并非来自决策者本
人。他通过AI技术，精准挖掘

“藏”在互联网深处的决策者联系
方式，帮助买卖双方高效对接。

在李佳博看来，宁波给OPC
创业者最大的赋能，正是作为外
贸大市独有的丰富场景，“如果
你想把‘AI+外贸’这条路做深、
做精，宁波就是最好的试验场”。

他的OPC事业并非单打独
斗。在宁波，他积极参与本地AI
爱好者的线下分享活动，结识了

“多个伙伴”AI社群主理人李乐
源，两人非常投缘。在李乐源的
推荐下，李佳博入驻坐落在宁波
软件园的NBOPC赋能中心，接
触到更多志同道合的伙伴。

“在社群里，我们这些AI创
业者真正形成抱团合力。一个
技术需求冒出来，大家就会快速
响应，做出一个demo版本交流；
一旦项目成型，我们就会形成流
动式的协作团队，比传统坐班机
制更灵活高效。一个人走得快，
一群人走得远，这正是OPC该有
的生态。”李佳博说。
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一个人走得快，一群人走得远

“00后”工程师在宁波做OPC
用AI技术解决外贸痛点

一台Mac mini，一个
键盘，一块便携屏——这
是AI工程师李佳博的全部
“家当”。背上它们，他随
时随地都能支起一间“移
动办公室”，

大学毕业不到 3 年，
这位“不给自己设限”的
“00后”小伙，在宁波开启
OPC 创业之路。他不再
满足于接散单、做外包，而
是利用“程序员+设计师+
AI工程师”的复合能力，打
磨出“AI视频带货工坊”等
通用化产品。而宁波这座
外贸大市，恰好给了他广
阔的用武之地。

李佳博出生于2001年，家
乡在河南，大学在龙岩学院学习
软件工程专业，主攻前端开发和
UI设计。临近毕业，当身边的同
学纷纷涌向就业市场时，他却有
自己的想法：“如果只在一家公
司上班，会被单一而固定的产品

‘框’住，不是我想走的路。”
2022 年底，AI 绘画工具

Midjourney崭露头角。他通过
微信群和4位伙伴接下一家上
海服装公司的外包订单，借助
AI绘画工具，开发一套24小时
自动生成印花图案的系统。5个
月后项目交付，人均月入8000
元。这段经历让他确信：AI能
快速将创意转化为产品，而熟练
掌握AI技术成了他“搞事业”的

“加分项”。
2024年，宁波一家外贸公

司招聘AI技术人才。李佳博应
聘上岗，从此与这座城市结缘。

“我先是带同事们用AI辅助产
品设计，后来又服务跨境电商部

门，帮助优化视觉设计、店铺运
营、售后等流程。”他发现，传统
的外贸业务场景中，藏着大量可
借助AI降本增效的“小切口”。

他开发的“基于邮件的订单自
动解析和同步系统”正是典型案
例。外商给中国企业下订单时，会
在邮件中夹带文件、表格、图片等
附件。过去，业务员需要花费大量
时间，手动录入品名、价格、数量、
参数等繁琐的信息，不仅容易出
错，还可能导致经济损失。

“我通过AI RPA（机器人
流程自动化）工具‘N8N’搭建自
动化工作流，让系统自动解析邮
件的关键信息，并同步录入公司
的系统，准确率接近100%，把人
从重复劳动中解放出来。”李佳
博说，“让工具回归工具，让人成
为人，这正是我想成就的事业。”

然而，2025年底，李佳博还
是选择离职。他坦言，“我越来
越清楚，自己不想只做‘点状’的
技术优化，而是期待自上而下、
由点到面地推动AI落地。但那
段时间，身边‘只有 AI，没有
人’，缺少一起头脑风暴的伙伴，
也没有将‘小切口’串联成‘大方
案’的土壤。”

于是，他决定换一种活法：
成为一名自由职业者。不甘被
定义、敢于抓风口、擅长用技术解
决问题……他身上的这些特质，
足以让一个人“活”成一支队伍。

与其被“框”住，不如用AI“搞事业” “AI+外贸”，宁波是最好的试验场1 2

李佳博在今年5月的NBOPC嘉年华活动期间分享搭建AI工作流的经验。

李佳博在 NBOPC 赋能中心的
卡通人设和项目简介。


