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A03 焦点

当关税红利落进企业的账本，眼观世
界的宁波外贸人，还从中读出另一层深意
——零关税打开的不仅是生意之门，更是
中非共建人类命运共同体的未来图景。在
贸易保护主义抬头的当下，中国以开放的
姿态，宣告与非洲携手走向现代化的决心。

王海光的切身感受，来自其走访肯尼
亚、坦桑尼亚的市场、街头——这里许多主
干道已是水泥路，但分岔路却依旧难行，碰
到雨季就变成“黄泥汤”，“这让我意识到，
中国企业在非洲参与基建、铺设光伏，不只
是输出服务，更是为了和当地共同繁荣，做
非洲绿色能源转型的‘合伙人’。”

在王海光看来，零关税让非洲的出口
产品增收，将扩大当地的外汇储备。而中
国企业赴非投资兴业，又将为当地年轻人
创造就业岗位。非洲老百姓的“钱袋子”鼓
了，也能顺势拉动经济，“中国企业的到来，
绝不是‘零和博弈’的旧剧本，而是‘授人以
渔’的新叙事。”

在非洲，张迁乔还看到“中国模式”的
复制和溢出：中国耕耘房地产行业的经验，
正化作一个个非洲的城市建设项目；中国
的外卖业态，正在埃塞俄比亚街头出现；毕
业于中国高校的非洲大学生，回到家乡开
起奶茶店，“更多的中国标准和中国技术，
正服务当地人的美好生活。”

商务部世贸司相关负责人表示，零关
税将有利于吸引包括中国在内的其他贸易
伙伴增加对非洲投资，带来资金、技术、设
备和管理经验。这将促进非洲产业链形成
和升级，助力非洲工业化和农业现代化进
程，也有利于中非贸易平衡、可持续发展，
使中非双方受益，共享机遇，共同发展。

宁波外贸人算得清这笔账：这既是企
业的商机，更是大国的担当。

记者 严瑾 通讯员 林苗 李斯冰

“开放大礼包”如期而至——

中国对非零关税
给宁波外贸带来什么？

今年是中非开启外交关系 70 周
年，5月 1日起，中国对53个非洲建交
国全面实施零关税政策，覆盖100%税
目产品。此前，中国自2024年 12月 1
日起，已对建交的33个非洲最不发达
国家实施零关税。至此，中国成为全
球首个对所有非洲建交国和所有建交
的最不发达国家实现单方面、全覆盖
零关税待遇的主要经济体。

对开放型经济大市宁波来说，作为
新兴市场的非洲是一片“蓝海”。据宁
波海关统计，今年一季度，宁波市对非
洲进出口239亿元，同比增长20.1%。
其 中 ，出口 134.5 亿 元 ，同 比 增长
17.5%；进口104.5亿元，增长23.6%。

那么，零关税的落地，给广大外贸
人带来什么？

中国对非洲实施零关税后，一些
宁波外贸人最直观的感受，是一笔实
打实的“减税账”——进口非洲产品
的成本大幅降低，一年省下的关税甚
至高达数百万元。

“终于等到了！”零关税落地的消
息传来，宁波山佑食品有限公司（以
下简称山佑食品）总经理钱霄第一时
间发朋友圈感慨。该公司每年从南
非进口1000多万元的葡萄柚，加工
成红西柚罐头和NFC果汁。

此前，12%的进口关税让他颇感
“肉疼”，如今关税归零，一年能省下
约120万元。至于省下的钱，一部分
将用于研发和生产线技术改造，一部
分则用来扩充“购物车”。

“南非的葡萄柚，胜在南半球的
反季节优势，其成熟期刚好填补国内
鲜果的‘空窗期’，果肉饱满、汁水足、
酸甜适口。”钱霄告诉记者，“我们曾
尝试过南非的橙子和柠檬，却因为价
格太高没有深入合作，现在可以重新
核算成本了。”

值得注意的是，山佑食品的客
户，多为国内的果汁和奶茶品牌。当
零关税的红利沿着供应链传导，这些
饮料品牌和门店的原料成本降低，便
有了惠及消费者的让利空间。

除了农产品外，金属矿产原材料
是宁波从非洲进口的另一大类目。
宁波贝益进出口有限公司（以下简称
贝益进出口）每年都从南非、安哥拉、
阿尔及利亚等非洲国家进口1.2万吨
黄铜锭。这些金光闪闪的原材料，将
运往下游的水暖阀门、卫浴配件等工
厂，再销往全国各地。

“今后，我们每个月能少交30万
元关税，一年就是360万元。这些原
材料市场需求很大，基本货到港了就
能卖掉，现在成本一降，我们采购就
更有底气了。”贝益进出口负责人陈
建德说，“我们还在谋划去非洲投资
建厂，或者参股当地的铜矿生产企
业，不断延伸供应链。”

零关税的信号，让不少人看到贸投融
合的商机。一批宁波企业敏锐地发现，非
洲经济的增长势能正在多个赛道呈现，不
妨借此契机率先“吃螃蟹”。

宁波市鄞州区服贸协会秘书长张迁乔，
是埃塞俄比亚龙兴矿业公司的总经理。她
所在的公司扎根非洲8年，从事矿石的开采
与加工，为中国企业提供建筑材料，去年业
绩同比增长约50%。埃塞俄比亚首都亚的
斯亚贝巴市中心的多条市政道路，都有该公
司参与修建。

“一提非洲，不少人还停留在‘经济欠
发达'的印象里，但这个标签正被快速刷
新。”张迁乔说，“当地正大兴土木，掀起基
建热潮，还延伸出门窗配件、电线电缆、家
具用品等配套需求，这些都是宁波制造的
机会。零关税本身就是块‘指路牌’，让小
众的市场被更多人看见。”

浙江中哲新能源有限公司海外事业部
副总经理王海光看到的，则是非洲新能源
市场的纵深空间。去年，该公司在尼日利
亚、南非落子设点，逐步推进光伏储能项
目。而非洲的各类丰富矿产资源，正是中
国供应链的核心上游材料。“零关税后，中
国厂商从非洲进口原材料，将拉低整个供
应链的成本。这意味着，‘中国制造’的性
价比更高了，出口竞争力大幅提升。更关
键的是，政策有利于吸引更多中企赴非设
立源头工厂，配套回收、技能培训、维修售
后等本地化服务等团队也会跟进，形成日
益完整的生态链。”

“中国笔王”贝发集团也在“押注”非
洲。今年，该公司的尼日利亚工厂已破土
动工，还计划在非洲10个国家设立品牌供
应链中心，甚至专门开发“贝发国际”APP，
方便小型批发商在线选购文具。

该公司办公室主任罗连年道出背后的
考量：“我们看好非洲的消费品市场。当地
的人口红利，正催生校园建设的刚需，而作
为快消品的文具采购量必然持续上升。我
们进行本地化生产，走价廉物美路线，更贴
合当地消费水平。乘着零关税的政策东
风，我们将作为‘链主’，吸引更多长三角文
具厂商来非洲合作。”
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在卢旺达首都基加利，一些客商正查看中哲新
能源提供的光储产品册。 王海光供图

王海光与坦桑尼亚客户合影王海光与坦桑尼亚客户合影。。王海光供图王海光供图


