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数控专业是鄞州职教中心的重点专
业，在师资培育上成效显著，成为打造

“双师双能”教学团队的典范。省特级教
师娄海滨领衔的团队，不仅理论扎实、经
验丰富，还深入企业一线，了解其生产需
求与技术趋势，将实际案例融入教学，使
内容贴合实际、紧跟市场。

在他的引领下，团队成员积极参与企
业技术研发与项目实践，提升“双师”素
质。目前，学校数控专业教师中“双师型”
占比达 93.68%，高级“双师型”占比
65.26%，42人获高级“双师型”教师资格，
58人取得技师职业资格。这支“教师+技
师”的复合型团队，既能传授理论知识，又
能指导实践操作，实现教学与生产无缝对
接，为学生职业发展奠定坚实基础。

学校发挥名师示范带头作用，以数

控、电子、商贸三大省级教师教学创新团
队为引领，组建12个名师与骨干教师工
作室。这些工作室成为教师交流学习、
共同成长的重要平台。

全国第八届黄炎培职业教育“杰出教
师”奖获得者叶碧琼是国际商务专业学科
带头人。她带领团队开展教学改革与创
新实践，探索出适合中职学生的教学模
式。其主持的多个课题获省市级奖项，编
写的教材也在全国范围内得到了推广。
在她的影响下，国际商务专业教师团队整
体素质提升，教学成果丰硕，学生在各级
技能大赛中屡获佳绩。

未来，学校将继续深化师资培育改
革，创新人才培养模式，在职业教育领域
砥砺前行，书写更辉煌篇章。

记者 王伟 通讯员 王亚达

在职业教育迈向高质量发展的当下，师资队伍建设是关键支撑。近日，宁
波市城区骨干双师推荐名单公布，鄞州职教中心6位老师上榜。这一成绩，是
学校深耕师资培育、打造“双师双能”教学团队的生动注脚，彰显了其在职业教
育领域的强劲实力。

学校商贸专业教师团队。通讯员供图

鄞州职教中心：

新新““五进五进””模式锻造模式锻造““双师双能双师双能””型教师型教师

传统师资培育模式难以满足现
代职教需求，于是，学校大胆创新，依
托“五进”模式，构建多元融合的师资
培育体系。这一模式，同时也契合了
职业教育“五金”（金专业、金课程、金
师资、金基地、金教材）建设需求。

“骨干进协会”。骨干教师深
度融入行业协会，精准捕捉行业最
新动态、技术标准与发展趋势，为

“金专业”精准定位，让专业建设与
市场需求无缝对接，凸显专业特色
与优势。

“技艺进赛场”。教师积极投身
技能竞赛，在激烈角逐中锤炼技艺、
提升能力，将竞赛经验融入日常教
学，实现以赛促教、以赛促学，让“金
课程”充满活力，激发学生学习兴趣
与创新思维。

“教师进企业”。教师参与企业
“淬火计划”，深入生产一线参与技术
攻关与课程开发，把企业实际案例引
入课堂，丰富教学内容，也为“金基
地”建设提供有力支撑，为学生提供
优质实践平台。

“专家进学校”。行业专家带来
前沿技术与丰富经验，促进教师知识
更新优化，专家与教师携手编写“金
教材”，融入行业新成果，增强教材的
实用性与时代性。

“苗子进高校”。选拔青年教师
深造，提升理论水平与学术素养，为

“金师资”注入新鲜血液与创新活力。
新“五进”模式构建起“校企双

元、跨界融合”师资体系，推动“五金”
建设协同共进，助力职业教育高质量
发展。

名师引领促团队成长
师资培育的新“五进”模式

值得一提的是，这个公益群的
实践，正悄然推动着更深层次的改
变——构建从“受助”到“自助”，再
到“助人”的良性循环。

72岁的蜂农陈爷爷是这一循
环的见证者。由于不善经营，他的
蜂蜜曾严重滞销。臻爱公益不仅通
过线上推广和线下联动帮他清空库
存，更在此后三年持续关注他的销
路。如今，陈爷爷的养蜂事业得以
稳定维持。更令人感动的是，那些
曾因葡萄滞销获助的农户子女，在
家庭渡过难关后，主动选择加入志
愿者队伍，用自身经验去帮助更多

面临类似困境的人。
爱心也在传递中不断升华和拓

展。每次助农活动，组织方会特意
采购部分农产品，将其转化为面向
更广泛弱势群体的关怀物资。例
如，此次葡萄柚销售后，200斤金黄
饱满的果实被送往阳明敬老院。当
香甜的柚子递到老人手中时，这份
来自山野的甘甜，便承载了双倍的
温暖。

六年的坚持，让这个起初只有
三五位热心人的微信群，成长为
500人的爱心社区。

在这里，助人的形式灵活多

样。既有冯女士这样多次大手笔认
购的“主力”，也有只需动动手指认
购几斤水果的普通上班族；既有直
接购买农产品的消费助农，也有响
应“微心愿”为困难家庭送去电饭
煲、棉被的精准捐赠。

“每一份善意，无论大小，都是
照亮田间地头的一抹星光。”曾垚
垚感慨。这种模式打破了传统公
益在时间和空间上的限制，让公益
不再是少数人的事，而是变成了

“人人可参与、时时可行动”的日常
生活方式。

记者 张晓曦 文/摄

不到24小时，3000斤葡萄柚全部售完。

“接龙”六年，
指尖助农不曾离线

“我来 30 斤！”“我买 50
斤！”……近日，在余姚一个名
为“臻爱公益服务”的微信群
内，一场帮助果农徐大爷销售
葡萄柚的爱心“接龙”，以刷屏
的速度不断延续。不懂网络
销售的徐大爷，正为满园即将
成熟的葡萄柚的销路发愁。
这条求助信息在群内发布后，
从发起倡议到认购完成，仅用
了不到24小时，3000余斤葡
萄柚便找到了“归宿”。

这不是一次偶然的爱心
迸发，而是这个500人微信群
内持续了六年的常态。

自 2020 年起，一场场类
似的“云端助农”接力就在这
里悄然进行。从滞销水果到
农家禽畜，从深山蜂蜜到手工
笋干，群内爱心人士的“指尖
力量”，通过一次次微信接龙，
精准投送至急需帮助的农户
手中，累计带动销售超 12 万
元，化解了超过万斤农产品的
滞销困境。

与传统公益项目往往需要较长
策划周期不同，这个微信群的“魔
力”在于其惊人的响应速度。它瞄
准的往往是那些等不起的“燃眉之
急”。

2024年春节前夕，一条信息让
群内气氛凝重：瘫痪27年的王贝贝
与年迈父母，因房屋倒塌临时借住
在废弃学校，家中辛苦喂养近一年
的年猪却无力销售。一边是卧病在
床的儿子，一边是换不来钱的劳动
成果，这个家庭的年关格外艰难。

信息发出当日，长期关注群内

助农活动的爱心人士冯女士立即响
应，出资7290元认购了整头猪。臻
爱公益的志愿者们随即化身“售后
小组”，用时两个多小时协助完成宰
杀、分装和配送。从发现困境到解
决问题，这场“与时间赛跑”的救助
在一天内完成，让这个特殊家庭得
以安度春节。“我们解决的不仅是一
头猪的销售，更是一个家庭在特殊
时刻的尊严与希望。”一位志愿者如
是说。

这种即时性，在帮助尿毒症患
者赵大哥时同样至关重要。2022

年 10月，赵大哥养殖的鸡鸭遭狐
狸袭击损失惨重，而卖鸭收入是他
维系生命透析治疗的主要来源。
求助信息中午发出，傍晚时分，43
只鸭子和9只鸡已被群内成员“接
龙”认购一空，6150元救命钱迅速
到位。

“公益助农，很多时候抢的就是
时间。微信群的即时通信和接龙功
能，让我们能第一时间汇聚力量，把
帮助送到最紧急的地方。”臻爱公益
服务中心负责人曾垚垚道出了“云
端接力”的核心优势。

即时响应：为“急难愁盼”按下加速键

授人以渔：从“一次性帮扶”到“持续性循环”


