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开新局
奋奋““甬”前行

牵手“塞铁”
宁波照明企业“点亮”全球市场

此后，格立光电从国际贸易走向
跨国经营。俞雄伟明显感受到，塞尔
维亚地处欧洲的“十字路口”，在当地
设厂，公司成功占据“广交天下友”的

“桥头堡”。
“我们的塞尔维亚工厂有20多

名工人，当地人也非常愿意在中资企
业工作，觉得待遇高、前景好。”俞雄
伟说，“我们在当地的工厂主要处理
一些时效性强的急单，一般来说，只
需3天就能把货发给欧洲各地的客
户。越来越多的欧洲客户慕名选择
我们，正是由于本土化带来的竞争
力。”

更让俞雄伟欣喜的是，作为全国
首个中国—中东欧国家经贸合作示
范区，宁波正打造中国与中东欧国家
双向投资的首选之地。宁波既是他
的“第二故乡”，更是他牵手“塞铁”的
坚强后盾。

“我曾去过宁波企业敏实集团在
塞尔维亚的工厂，看到庞大而现代化
的汽车零部件生产线，我由衷地为宁
波、为中国感到自豪。这些先行者是
我们的榜样，激励着我们扩大共建

‘一带一路’的‘朋友圈’。”俞雄伟说。
同时，俞雄伟也经常组织塞尔维

亚团队来宁波交流。“我们的塞尔维亚
同事看到宁波东部新城的繁荣景象不
禁赞叹‘这是中国版的曼哈顿’。”俞雄
伟说，“宁波还有许多打动他们的‘中
东欧元素’，比如写着塞尔维亚语的墙
面，都让他们感到宾至如归。”

今年5月22日，第四届中国—
中东欧国家博览会将在宁波启幕。
俞雄伟期待宁波与中东欧能擦出更
多经贸合作的火花，而他也将抓住中
国—塞尔维亚自贸协定生效的机遇，
为宁波与塞尔维亚的“对话”贡献绵
薄之力。

记者 严瑾 通讯员 李斯冰

扎根全球，广交天下友

在依靠产品“圈粉”后，俞雄伟
立下更高的目标——希望公司成
为全球发光镜行业的领头雁，而

“万里长征”的第一步，就是把“触
角”伸到海外。在机缘巧合下，“塞
铁”成为他“出海”的首站。

2021年，俞雄伟收到一位西
班牙客商的1000万元大订单，令
他和同事们倍感惊喜。不料，这
批货物到港后，客户却发现产品
有瑕疵。俞雄伟得知后，深感自
己有责任解决售后问题。“无论面
临多大的困难，我都必须把产品
修好，这样才能不负客户的信
赖。”俞雄伟说。

俞雄伟想，他需要在欧洲当地
找维修团队。但彼时正值疫情防
控期间，机票和签证都成问题。他
再三思考，发现中国和塞尔维亚已
互免签证，而“塞铁”也对中国朋友

表示热烈欢迎。“我一想，塞尔维亚
到西班牙，距离相当于浙江到四
川，于是果断买了单程机票，只身
出发。”俞雄伟说。

这场“说走就走”的出差相当
顺利。俞雄伟很快在塞尔维亚找
到了厂房，并注册了公司，再对接
团队把产品修好，又花了大价钱把
货一车一车运到西班牙。客户被
这份诚意所打动，感叹“从没见过
一个合作方，愿意花这么大力气兑
现承诺”。

功夫不负有心人。赢得西班
牙客户的点赞后，俞雄伟心想，不
如顺势在塞尔维亚“招兵买马”，一
来可以开拓中东欧市场，二来能够
快速响应西欧客户的售后需求。
说干就干，他在塞尔维亚投资设立
工厂，成为当地第一家LED灯镜
制造商。

结缘“塞铁”，“圈粉”大客户

格立光电成立于2015年，企
业创始人、董事长俞雄伟是绍兴新
昌人，从宁波大学毕业后，选择在
外贸“热土”宁波成家立业。他从
一款镜前灯起家，进入欧洲的卫浴
照明行业，并不断在市场的淬炼中
迭代产品。

“创业初期，我们也曾感到过
迷茫。2016年，我在国际展会上
第一次看到会发光的镜子，瞬间
怀疑镜前灯的生意是不是走到
头了？后来，经一位德国客户提
醒，我意识到危中有机。不如我
们也转型做智能发光镜，抢占这
片蓝海。”俞雄伟回忆道。

按照这一决策，格立光电的
电子工程师紧锣密鼓地研发，推

出当时市面上首款自带蓝牙触控
屏的发光镜，深受欧洲客户欢迎。

该公司产品的客单价，从原先
的3美元至5美元，提升为30美元
至50美元，下游的应用场景也从
单一的浴室，延伸至客厅、卧室、理
发店、化妆间等更多生活空间，既
能卖给海外家居用品经销商，又能
在跨境电商平台自主销售。

“如今，我们的产品已迎来‘三
级跳’，它不仅是一面发光镜，还是
花样百出的智能家居。比如一款
美妆镜柜，它既是镜子又是储物
柜，背后还有收纳面膜和化妆品的
小冰箱；再如一款智能梳妆台，不
仅能发出五颜六色的光芒，还叠加
了为手机充电的功能。”俞雄伟说。

打磨产品，迎来“三级跳”

在塞尔维亚的小城帕拉
钦，金发褐眼的工人正在宽
敞的车间劳作，将电子触控
屏组装到镜子上，生产发往
欧洲市场的发光镜。

下班后，远在塞尔维亚
的当地员工还时常和中国
总部的同事们一起阅读管
理类书籍，开启跨越千里的
“头脑风暴”。

这是宁波照明企业——
宁波格立光电科技有限公
司（以下简称“格立光电”）
赴中东欧国家投资设厂的
场景。

2021年，这家深耕智能
发光镜行业的工贸企业，将
“塞铁”作为全球布点的首
站，年进出口额已从当时的
1 亿元，增长至 2024 年的
1.8亿元，实现跨越式升级。

俞雄伟 受访对象供图
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今年是中国—中东欧
国家合作机制建立的第 13
个年头。据宁波海关统计，
宁波市与中东欧国家的进
出 口 贸 易 额 从 2012 年 的
125.1亿元跃升至2024年的
561.3亿元，实现“跨越山海”
的贸易跃升。

今年一季度，宁波市与
中东欧国家进出口总额达
152.9亿元，较去年同期增长
19.8%。其中，出口额 119.5
亿元，增长 25.8%；进口额
33.4亿元，增长2.3%。

机电产品是宁波出口
中东欧的主要商品，今年一
季度，宁波市向中东欧国家
出口机电产品78.8亿元，同
比增长 22.6%。机电产品
中，家用电器、电工器材、汽
车零配件为出口前三品类。
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