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一直以来，长阳科技都以创新
为本、技术为王，其发展路径也早
已公之于众，即“进口替代、世界领
先、数一数二”。

目前，长阳科技已实现多个产
品的进口替代，包括反射膜、光学
基膜、隔膜、无色透明聚酰亚胺薄
膜（CPI 薄膜）等。此前，该公司凭
借业内首创的《薄膜晶体管液晶显
示用光学反射膜》标准，填补了国
内外高端反射膜产品标准的空
白。反射膜作为长阳科技的“王牌
产品”，市场占有率连续7年（2017
年至2023年）全球第一，2023年市
占率更是高达60%以上。

步入长阳科技无尘车间，记者
看到，从原油中提炼出的高分子树
脂，经过母料与基膜制备、功能膜
深加工等工序后，由“米”蜕变成

“面”的光学反射膜。这之中，无论
是国产设备还是自研技术，无不体
现着该公司的创新基因。

“今年，我们成功研发多相泡
孔结构，取代之前的双相泡孔结
构，使反射率这一核心指标提升至
97%以上，使得画面鲜明度和延时
反应速率有效提高。”李辰介绍，目
前，该公司已实现液晶显示应用领
域的全尺寸覆盖。

据了解，长阳科技反射膜产品
的综合性能达到国际领先，在电子
显示行业处于主导地位，是LG、京
东方等国内外知名企业的战略合
作伙伴，更是在2019年成为韩国
三星全球13家核心供应商之一。

财报显示，今年前三季度，长
阳科技实现营收10.03亿元，同比
增长8.23%。这得益于反射膜销售
收入增加，以及隔膜、胶膜产品开
始放量。“世界领先是指技术，数一
数二是指市占率。”随着华为开启

“三折叠”时代，OPPO推出“卷轴

屏”，联想推出“弯曲手环”式概念
机……手机品牌商的竞争愈发“超
前”，这也使得供应商们不得不

“卷”。
长阳科技也将目光锁定在由

日韩企业主导但规模尚小的CPI薄
膜领域。“CPI薄膜极具柔性，可实
现无限折叠与延展。”李辰介绍，自
2018年开始，长阳科技便对该领域
进行布局，现已掌握开发从单体聚
合至加工成膜的关键技术，产品兼
具上述天然优势的同时还满足高
透、低雾等关键性指标。

目前，长阳科技“CPI 薄膜项
目”正如火如荼地建设中。不过，
对于该产品实现全面商业化所面
临的挑战，李辰也直言不讳：“CPI
薄膜项目尚处于开发阶段，虽已通
过客户性能测试，但要实现在实际
生产环节达成超高洁净度仍需验
证。这也是公司在舟山进行相关
项目投建的原因之一。”

据介绍，CPI薄膜在生产过程
中需要达到无尘与无划痕的表观
控制。目前，长阳科技旗下子公司
浙江长阳总投资逾3亿元、占地面
积80亩的“CPI薄膜项目”已于9月
22日正式开工，待建成后将实现年
产100万平方米。

公开资料显示，截至 9 月 30
日，长阳科技研发人员超过150人，
占总人数近14%；手握自主研发专
利242项，累计申请并已受理的专
利共411项。其中，发明专利377
项，实用新型专利34项。

值得关注的是，长阳科技于9
月22日开启上市以来的第二轮股
权激励。李辰透露，“本轮股权激
励将向关键研发人才倾斜，这也是
公司长期以来坚持‘以奋斗者为
本’的最好诠释。”

记者 张恒 通讯员 陈冰曲

不仅在国内市场，球冠电缆
在海外市场同样捷报频传。

去年底，欧盟委员会制定一
项 5840 亿欧元（约合人民币
4.55 万亿元）的计划——直到
2030年，对欧洲电网进行全面
升级，将可再生能源在总能源中
的占比从目前的 22%提高到
42.5%。其中，配电网络投入
4000亿欧元。

“这于我们来说，无疑是块
‘大蛋糕’。”陈永直说，去年以
来，公司电缆出口业务实现快速
增长，后续公司将组建自主外贸
团队，力争进一步拓展境外电缆
市场业务。

行至数字化车间深处，绞笼
设备正将50根单丝绞合加工，
高速运行生产着外贸产品。

“目前，国内市场的产品稳
定性、损耗率、经济性均已成
形。”对于开拓海外市场有何优
势，陈永直直言不讳，国内外产
品存在差异，特别是在材料验证
方面。但于公司来说，这与他们
新产品的开发可谓是“异曲同
工”——材料和结构是产品具备
稳定质量保障的决定性因素。

电线电缆被称作国民经济
的“神经”和“血管”，是仅次于汽
车制造业的第二大机械电工产
业。但与新兴产业不同的是，电
缆行业内的技术透明度较高。

球冠是目前国内少数具备
500kV超高压、大截面电力电
缆生产能力的企业之一；公司参
与 承 接 国 家 863 计 划 项 目

“320kV超高压直流电缆用聚
合物基纳米复合绝缘材料及电
缆和附件的研制”，在国内首次
实现超高压直流电缆制造领域
完整的技术突破和完全自主化
生产。此外，公司在超高压光电
复合电缆、新一代高阻燃B1、
B2级电缆等高端电缆技术方面

也处于行业前列。
“比起盲目扩产能或打价格

战，公司一直坚持通过技术、产
品、装备三大创新，来创造更广
阔的增长空间。”陈永直说。

在陈永直的办公室内，记者
看到球冠电缆的产品展厅“微缩
版”，琳琅满目的电缆产品放置
于书架之上。

“近一年，公司持续不断地
推出新产品，特别是铝合金电缆
系列在市场已取得不错反馈。”
陈永直说，在新能源光伏领域，
铝合金电缆将广泛应用，平滑铝
护套电缆是未来高压、超高压电
缆的主要应用方向。

值得一提的是，有别于其他
电缆生产商，球冠电缆的铝合金
电缆隔层已实现“三合一”技术
突破，在实现产品阻水层、绝缘
层、隔热层融合的同时，还提升
产品硬度和韧性，对光伏电缆提
供有效保护。

此外，今年球冠电缆还推出
新型聚丙烯绝缘环保电缆，该产
品具有可降解、耐高温、载流量
高及生产周期短等优点，为城市
地下电缆管网绿色转型提供了
技术支撑，将更好地满足新型电
力系统建设的需要。

目前，球冠电缆研发重点在
高 压 电 缆 及 特 种 电 缆 ，如
500kV 超高压电缆的持续研
发，110kV/220kV高阻燃性能
电缆系列及新型平滑铝护套系
列，柔性、防火、耐高温线缆系
列，中低压铝合金电缆系列，光
伏等新能源电缆系列等等。

今年以来，球冠电缆新获得
专 利 授 权 12 个 ，同 比 增 长
200%。结合公司业绩中报数
据，今年上半年，公司在研发方
面投入 5475.42 万元，同比增
19.25%。

记者 张恒 通讯员 周亚琼

免责声明：文中提供的所有信息仅供参考，不构成任何投资建议。

固态电池何时量产上车？这不仅是新能源汽车业内多年
来的心之所向，更是广大消费者的关注焦点。

近期，全固态电池产业化进程迎来“小热潮”，随着全固态
电池产品接连上新，身处电池材料领域的宁波长阳科技股份有
限公司（以下简称长阳科技）也传来喜讯——新品固态电解质
复合膜基本开发完成，并实现小批量供货。

是什么支撑着长阳科技不断向“新”而行？11月 16日，正
值长阳科技成立14周年之际，记者前往该公司总部寻找答案。

长阳科技副总经理李辰表
示，公司身处高度“内卷”行业，
作为科技型企业，“要么做第一，
要么做唯一”，才能不被淘汰。

长阳科技是一家拥有原创
技术、核心专利、核心产品，集研
发、生产和销售于一体的全球领
先高分子功能膜的高新技术企
业，产品广泛应用于显示与电
子、动力电池及太阳能等领域。

在长阳科技展厅，记者看到
了包括新品在内的核心膜产品
矩阵。“公司将再一次实现全球
首创。”李辰说，新推出的复合
膜，已小批量供货国内头部动力
电池企业。

记者了解到，复合膜能使固
态电池内部接触更“润滑”，锂离
子“跑得”更“通畅”，是提高固态
电池性能的核心材料之一。

不过，长阳科技实现复合膜
从研发到量产并不轻松。“近三
年，公司立项项目超100个，经
过‘大浪淘沙’后，目前仅剩下5
个，复合膜便是其中之一。”李辰
忆述道，长阳科技是在2021年
才进入电池隔膜“赛道”，当时的
市场竞争格局已然成形，该公司
面临技术、市场、投资回报三大
难关。

电池隔膜分为传统的干法
和湿法隔膜，复合膜是在湿法隔
膜之上的技术成果。“研发和销
售人员每月都主动上门和客户

沟通，这是我们的“硬指标”，复
合膜就是在与客户的交流过程
中“碰撞”出来的。”李辰告诉记
者，此前，湿法隔膜用于三元锂
电池时，虽具备成本优势，但存
在孔隙率和孔径大小对充放电
需求不适配的情况，通过我们不
断尝试，才有了如今的超大孔
径、超高孔隙率和高回弹性的固
态电解质复合膜。

据介绍，作为新型功能性隔
膜，复合膜的核心在于厚度，为
避免在批量制造过程中产生裂
纹和缺陷，长阳科技的复合膜生
产设备均自主设计、定制、集
成。与传统锂电池隔膜相较，该
产品孔径提升至80纳米，孔隙
率从40%提升至 70%至 80%，
回弹性从10%提升至50%，能够
兼具稳定高导电与较高的抗穿
刺强度。

当下，全球全固态电池产业
化进程不断按下“加速键”。若
固 态 电 池 的 出 货 量 达 到
100GWh，则新型功能性隔膜用
量在15亿平方米到20亿平方
米，中国、日韩及欧美阵营竞相
角逐这一“大蛋糕”。

“我们可以先当追赶者，但
未来必须成为领跑者。”李辰坦
言。后续，该公司或将通过举
办固态电池产业大会，进一步
与链上企业加深连接，共谋行
业未来。

长阳科技实现
固态电池关键材料
重大突破
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敢为人先2

扩产，再扩产！
宁波“ ”
逆势爆发

“刚传来好消息，我们又斩获一笔澳标订单。目前，公司
在手订单充足，生产计划排产饱满。”

在宁波球冠电缆股份有限公司（以下简称“球冠电缆”），公司
总经理陈永直透露，今年，高压电缆业务及境外市场拓展取得显著
进展。特别是四季度以来，公司国内外市场订单纷至沓来，其中海
外市场（如欧洲和澳洲）将是未来重点开拓的方向。此前，公司在
去年实现约1.2亿元外贸额，非洲市场是主要板块。

最新财报显示，今年前三季度，球冠电缆实现营收26.07亿元，
同比增长27.39%；归母净利润0.86亿元，同比增长 13.47%。而
同期同行业（选取了 18家上市公司）营业收入同比增长平均值为
8.63%，净利润同比增长平均值为-20.88%。两者同比增速大幅
优于行业均值，算得上北交所的一匹“黑马”。

球冠电缆何以“出类拔萃”？

球冠电缆是北交所开市首批上
市企业，公司连续多年被评为“中国
电力电缆十大品牌”“中国特种电缆
十大品牌”，并在2022年荣获国家级
专精特新“小巨人”企业称号。公司
主要产品为500kV及以下电线电缆，
包括电力电缆系列产品、电气装备用
电线电缆产品、裸电线类产品三个大
类，广泛应用于电力、能源、交通、智
能装备等领域。

在球冠电缆高压厂区，记者看
到，5G技改车间与高压车间之间的绿
化带已完成硬化，正进行着工厂加
盖，以适应产能扩展需要。而该车间
的技术改造和扩建才完成不足两年
时间。此外，公司中低压电缆车间的
数字化与智能化改造也正如火如荼
地进行中，该车间将引进业内最先进
生产装备。

步入占据公司产能半壁江山的
二分厂，车间内行架串联起拉丝、挤
塑、冷却等18道工序；绝缘材料自动
进入集中供料系统，经挤塑加热后导
体表面得到均匀包裹；偌大的数字化
显示屏高悬空中，绞线、包装、储运等
环节产线运行情况一目了然……

“二分厂是公司数字化改造的
‘样板工厂’，生产速率高于过去近3
倍。”陈永直介绍，位于车间“C位”的

数字化大屏，连通的不仅是公司内
部，还同步导向主要客户，使其了解
生产过程的“第一手”动态。

财报显示,今年前三季度,球冠电
缆对国家电网和南方电网的销售收入
约占公司总营收的65%。随着我国电
网改造、特高压建设等大型工程相继
开展，电缆市场正加速扩容——

今年，国家电网公司投资将首次
超过6000亿元大关，同比新增711亿
元，增速达13.4%；南方电网公司也预
计至2027年大规模设备更新投资规
模将达到 1953 亿元，投资规模较
2023年增长52%。

陈永直表示，今年，公司进一步
巩固和提升国家电网、南方电网为主
体的电网市场。同时，在增量市场方
面，还加大力度对国内大型央企（国
企）类客户的开拓，目前已取得积极
进展。

今年，球冠电缆已相继取得中国
能源建设集团、中国铁建股份有限公
司、中冶北方工程技术有限公司、万
华化学集团、宝武钢铁、宁波舟山港
等央企、国企、大型企业客户订单。
其中，公司“城市轨道交通及装备用
环保型特种电缆建设项目”已经建成
并投产，目前已达成项目效益（进度）
目标。
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主体市场扩容势头正劲1

2 新产品打开新“蓝海”

免责声明：文中提供的所有信息仅供参考，不构成任何投资建议。
球冠电缆总部基地俯瞰球冠电缆总部基地俯瞰

球冠电缆技改车间数字大屏球冠电缆技改车间数字大屏。。长阳科技员工正在进行相关长阳科技员工正在进行相关
作业作业。。 周聪儿周聪儿 摄摄

长阳科技生产线长阳科技生产线。。


