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事情总在发生变化，随着互联网的
普及，2008年以后，书店的生意开始走
下坡路，这两年书店的经营更是难以为
继。生意最淡的日子，店里只有两三个
人光顾，4天共进账62元。原本今年年
初，书店就已经坚持不下去，但徐武国
跟妻子商量，觉得应该再坚持一下，最
后坚持到8月7日开始清仓。

清仓前，书店里的存量图书有
15000余册，徐武国计划两个月内清
仓完毕。闭店的消息在微信朋友圈、
当地论坛传出后，每天都有许多读者
前来。10天左右，书店就剩下不到
2000册图书。尤其是清仓首日18点
至次日凌晨1点，有300多名顾客过来
买书告别、叙旧。安静的书店如农贸
市场般热闹，这让徐武国觉得书店少
了安静的读书氛围，很对不住前来购
书的书友。

从晨光初照到夜幕低垂，这家书
店陪伴了许多人的成长，见证了无数
求知若渴的目光在这里汇聚，又带着
满满的收获与感动离开。“有些老读者
小时候在我们这里买书，现在带着他
的孩子故地重游，并告诉孩子‘这是爸
爸小时候的书店’。”谈及老顾客的告
别，徐武国笑中带泪。

有个女孩在网上留言：“老板，你这
个书店就像我远方的亲人，它永远在那
里，我什么时候想回来，都能回家，但是
现在关掉了，我以后就见不到了。”

关闭用心经营了22年的书店，徐
武国有万分不舍，看着前来告别的老
顾客，心中更是五味杂陈。“我一直以
来的理想，是开一家旧书店，将来有可
能的话，还会再朝着这个目标奋斗。”
对徐武国来说，闭店是过往这段历程
的终点，但也是他人生的新起点。

见习记者 徐颖 文/摄

北仑新碶街道地处北仑中心
城区，下辖三大商圈，辖区内骑手
众多。在北仑区委社会工作部指
导下，新碶街道前期已推出“商圈
友好地图”，成立“红领骑手”队伍，
并在黄山豪庭小区开展“骑手友好
小区”试点工作。

同城有爱，“骑”聚一堂。当天
举办的这场集市是新碶街道聚焦
新就业新形态劳动者需求，推出的
又一暖心关爱举措。

通过多方链接资源，新碶街道
茉莉社区党群服务中心定制了此
次的红领集市。现场，爱心商家、
医护人员、街道司法所律师、社保
部门工作人员、社会组织志愿者等
化身“摊主”，发挥专业优势，为骑
手们送上贴心服务。

“体检报告看不太明白，听说
这边集市有医生，我就把报告拿过
来让医生帮忙看看。”刚到活动现
场，骑手小李就直奔义诊区，体检
报告上部分“带箭头”的指标他看
不懂，还特地标注出来。

义剪摊位同样人气“爆棚”。
来自辖区一家理发店的理发师，手
里剪刀上下翻飞，一刻不停。“头发
长得快，刚好剪一下。”外卖小哥小
杨吆喝同伴一起来体验义剪活动。

考虑到骑手们每天骑着电动
自行车穿梭于大街小巷，更需要急
救技能，为此，博爱志愿服务中心
的志愿者也报名摆摊，介绍急救知
识。快递小哥王三昌有一副热心
肠，他在志愿者手把手的指导下认
真学习急救方法。“我的快递车上
有社区发放的急救包，希望自己学
点技能，以后在别人有需要的时候
能帮上忙。”王三昌说。

“这场集市和前期的系列举
措，既是我们街道对新就业新形态
工作者的关心关爱，更多是我们与
他们之间的双向奔赴。”新碶街道
相关负责人表示，下一步街道将强
化党建引领，吸引“两新”群体深度
融入城市精细化治理，利用新业态
新就业群体“网点遍布网格、小哥
走街串巷”的行业优势，引导他们
积极投身志愿服务，更深层次地参
与到基层治理当中，不断提升他们
的社会归属感与认同感，实现“双
向互动、共赢发展”。
记者 陈烨 通讯员 王凯 冯聪颖

“骑手专场”集市
为“小哥”们
提供专属服务

开了22年，即将闭店
大批读者赶去告别
有网友感慨“回忆的地图又缺了一块”

“在这家店买过很多次特价书，狭小的店铺里流淌着读书人的时光”“一代人的回忆，回忆的地图又
缺了一块”……近日，余姚一家特价书店闭店的消息在余姚生活网上发布，网友纷纷回忆往昔，感慨时光
飞逝。此后一周，许多老顾客特地赶来告别，在店门口拍照留影，留存最后的记忆。

走进这家特价书店，时间似乎放慢了脚步，店内的装修、陈设依旧保持着20年前的模样，每个角落
都弥漫着岁月与文化的沉淀。墙壁上“读书更佳 为善最乐”的红色标语已经褪色斑驳，书架上还能看到
许多经典作品的再版书籍，其中不乏私人藏书家提供的珍贵藏书，书页间饱含时光的印记。

店主徐武国早先从事的是汽
车配件行业。彼时，看着自家5
岁的孩子成天和螺丝、机油打交
道，他觉得这样不利于孩子的成
长。古有孟母三迁，他打算搬到
学校附近，这样可以为孩子创造
良好的成长环境。

当时，徐武国常去南京出差，
看到南京街头有许多特价书店。
这让他想起自己小时候要攒很久

的零花钱才能买一本心仪的书，
而特价书店能让爱书的人以很实
惠的价格买到自己喜爱的书，因
此，爱书的他每次都会买几本书
回来。

后来，他考察了一番市场，发
现南京的特价书店氛围和生意都
还不错，而余姚并没有这样的书
店。于是，他说干就干，在余姚开
起了特价书店。

推己及人，让更多人有低价的好书可读

书店开了，没做任何宣传，但
读者闻讯赶来，生意很红火，一两
个月的时间，名气便传开了。特价
的模式吸引了很多读者，哪怕是刮
风下雨的天气，店里也有十多个人
在看书、选书。“因为自己有过想看
书但兜里没钱的经历，所以能给读
书人特别是学生省点钱，这是很好
的一件事情。五六元钱买一本好
书，很值得。”徐武国说。

当然，特价并不意味着对书
籍品质的妥协。相反，这家特价
书店曾是当地许多人心目中寻找

“宝藏”的秘密基地——徐武国精
心挑选的社科人文类经典作品，
让低价高质的书籍触手可及。

“余姚作为文献名邦，名副其
实。很多大部头的书，读者都能
啃下来，看完了还来跟我交流。”
徐武国卖书的同时，也和读者交
流选书、读书心得，觅得知心书友
是他开书店最大的快乐。

童铭杨是书店的老顾客，也
是徐武国的老邻居。他告诉记
者，他和徐武国相识20多年了，
一开始他是跟风买各种书，后来
慢慢学会根据自己的喜好、书籍
的收藏价值等“专业地”选书，现
在家里藏书已有2000余册，并对
出版社、作者、书籍的版本都有了
系统的研究，而这些全靠徐武国
的引导和介绍。

以书交友，觅得知心书友是他最大的快乐

温情告别，
留存无数读者的青春记忆

“有很多服务，都很适合我
们。前两天就听说这里要办一场
集市，今天特地来逛逛。”外卖小哥
王文祥理了个清爽的短发，给手机
屏幕贴了膜，还让中医把了一下
脉，可谓“满载而归”。

8月22日上午，在北仑银泰城
商圈，汇集爱心理发、中医问诊、手
机贴膜、法律咨询、美食品尝等13
个摊位的红领集市，以“骑手专场”
的形式为外卖小哥、快递小哥等提
供专属服务。

余姚这家特价书店

徐武国和他的特价书店。
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顾客在店里选购图书。
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