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节日当天买什么

调查显示，超过90%的宁波女性
会选择在妇女节通过购物来奖励自
己。其中，购买服装、首饰或配饰以
及购买化妆品或护肤品是主要消费
内容。也有不少宁波女性消费者选
择和家人朋友一起享受美食以及购
买生活用品或家居装饰。

购物消费的主要目的

现代女性对生活品质的要求不
断提高，不仅关注基本的物质需求，
更追求精神层面的满足和自我价值
的实现，满足生活需求和追求品质生
活是大部分宁波女性消费者购物消
费的主要目的。

购物消费的决策依据

调查数据显示，跟随自己的喜好
是大部分宁波女性消费者购物消费
时主要的决策依据。同时，也有不少
宁波女性消费者会通过在多家店铺
比较后再决定、查看网络评价或推
荐、参考亲朋好友的意见等方式来决
定是否进行购物消费。

购物消费时的主要考量因素

调查数据显示，宁波女性消费者
在购物时不再仅仅关注价格，而是更
加注重商品或服务的品质与性能。

是否会因为促销活动而消费？

促销活动或限时折扣，是女性消费
者购物消费的重要驱动力，绝大部分宁
波女性消费者都有过因促销活动或限
时折扣而购买商品或服务的经历。

对性价比的重视程度

性价比，是现代女性消费者作出
购物决策的关键影响因素之一。她
们通过权衡产品的性能、品质和价格
等因素，以寻找最具性价比的商品。
大部分宁波女性消费者非常重视或
比较重视性价比，会选择性价比高或
预算范围内最好的商品。

2024年的愿望或计划

“学习新的技能和知识，提升个
人能力”“坚持健身和运动，提高自身
健康素养”“计划旅行，体验不同地方
的生活和文化”已经成为宁波女性消
费者排名前三的愿望或计划。

调查发现，随着女性经济独立性
增强和消费观念转变，她们在购物消
费时更加注重个人喜好和情感满足，
而不只是追求低价。这不仅体现了
宁波女性消费者对自我价值和个性
表达的追求，也反映了她们在购物决
策中更加理性和自主的态度。

记者 毛雷君
通讯员 陈益雯

今年也是李寒穷第4次入围这一榜
单。

作为雅戈尔“二代”接班人，47岁的
李寒穷经过多年历练，开始独掌一面。今
年正月初八，雅戈尔召开新春第一会，李
寒穷首次登台做总结发言，并对新一年的
工作进行部署，包括对雅戈尔服装主品牌
的重新定位。

进入第45个年头，服装界“常青树”
雅戈尔正在进行新一轮自我革新。李寒
穷的正式亮相，无疑为变革注入了更为年
轻的活力与生机。

三星医疗董事长沈国英则是首次入
选。这得益于过去几年其在上市公司经
营方面的突出表现——据三星医疗业绩
预报，预计2023年度实现归属于母公司
所有者的净利润18.4亿元到19.8亿元，
同比增加94.07%到108.84%。

作为公司掌门人，沈国英功不可没。
其实，在宁波商界不乏优秀的女性企

业家、创业者和上市公司高管。

仅在宁波A股上市公司就涌现了一
大批杰出的女性高管，尤其是不少70后、
80后“二代接班人”频频亮相，给企业带
来了新的生机和活力。

记者梳理发现，目前宁波121家A股
上市公司中，至少有9位女董事长和总裁
（总经理），除了沈国英和李寒穷外，还有新
芝生物董事长周芳、宁水集团董事长张琳，
雪龙集团副董事长、总经理贺频艳，康强电
子副董事长、总经理郑芳，神通科技董事、
总经理朱春亚，宁波富达总裁马林霞以及
不久前卸任京投发展董事长职务的魏怡。

上述9位“一姐”执掌的A股上市公
司总市值达930亿元，其中三星医疗和雅
戈尔当前总市值分别达430亿元和330
亿元，可见她们在资本市场发挥着举足轻
重的作用。

此外，上市公司合盛硅业创始人罗立
国的长女，公司副董事长、总经理罗燚也是
宁波“创二代”优秀代表，她曾名列“2023福
布斯中国商界杰出女性”第23位。

宁波A股
有这些

“三八”妇女节前夕，福布斯中国发布“2024中国杰出商界女性100
人”。刚刚接过娃哈哈掌印的宗馥莉与华为副董事长、轮值主席孟晚舟以及
格力电气董事长、总裁董明珠等一批纵横商界的“巾帼英杰”榜上有名。

宁波商界女杰雅戈尔副董事长、总经理李寒穷和三星医疗董事长沈国英
也名列其中。

“三八”妇女节女性如何消费？

来看看“女神”们的

除了上述上市公司“一姐”外，
在上市公司董秘和财务总监等关
键岗位上，女性占比更多。

Choice数据显示，截至目前，
宁波121家A股上市公司中担任董
秘和财务总监的女性分别有38位，
其中美康生物的熊慧萍、西磁科技
的洪晶晶等人还同时身兼两职。

38位在任董秘中，80后共22
人，占比达58%，成绝对主力；70
后共有14人，还有2名90后。年
龄最小的是天普股份董秘王晓颖，
1995年出生的她已经在任3年多
了。38人中，本科19人，硕士15
人、博士1人，大专学历3人。年轻
化、高学历化在女董秘中趋势明
显。

薪酬方面，2022年度上述女
董秘中，20多人的薪酬较上年有
不同程度增长，其中江丰电子蒋云

霞和三江购物傅艳波均涨薪50多
万元。

而37位女财务总监（负责人）
的平均薪酬达70.28万元，较上年
增长6.83万元。其中，均胜电子财
务总监李俊彧比上年增长39万余
元，以401.94万元继续高居榜首。

当然，薪酬只是这些高管收入
的一部分。记者梳理发现，至少有
30位女高管持有公司股份，其中
不少来自公司的股权激励。

从持股参考市值来看，雪龙集
团贺群艳、何频艳姐妹和新芝生物
董事长周芳均身家过亿，分别为
4.36亿元、4.36亿元和2亿元。

另外，至少有5位董秘身家过
千万，她们分别是陈莹（杉杉股
份）、尤丹红(博汇股份)、张婵(锦浪
科技)、张婷 (亿晶光电)和蒋云霞
(江丰电子)。 记者 诸新民

宁波商界优秀女企业家不少
上市公司关键岗位女性占比更多1 2

“她力量”

春天的脚步悄然而至，在这个
充满活力和生机的季节里，我们迎
来了一年一度的“三八”国际妇女
节。从时尚服饰到美容护肤，从
餐饮美食到旅行度假……宁波
消费市场迎来一波消费热潮。

在这个专属女性的节日里，宁
波市消保委就宁波女性消费者的消费
喜好开展调查，了解“女神”们的愿望
清单，为“激发消费活力”保驾护航。

愿望清单

“三八”妇女节

宁波女性

会买什么？

制
图

徐
哨

春暖花开三月天。“三八”妇女
节，宁波各大商场人气堪比周末，女
性消费热潮“席卷”整个宁波商业，
无论是客流量还是销售业绩，都迎
来“井喷”。

今年“三八”大促，恰逢黄金连
续大涨，作为宁波女性“铁打的心头
好”，黄金单品依旧稳坐销售C位。
3月8日下午，记者走访宁波多家商
场看到，黄金品牌区域人气高涨。

宁波第二百货黄金珠宝区域，
记者看到一派火热景象。宁波第二
百货有关负责人蒋莉告诉记者，当
天9点30分，西门和东门两个主要
入口聚集了大批等待开门的消费
者，开门仅半小时，黄金单品类销售
就突破100万元。11点左右，黄金
销售区主通道客流趋于饱和，全天
黄金单品类销售预计将突破700万
元。从款式来看，“三八”大促期间，
克重较大的金手镯、金项链等成为
爆款。可以看出，宁波女性对于“爱
自己”毫不含糊。

“变美”始终都是女性消费者的
刚需。美妆产品依旧是今年“三八”
大促期间“出镜率”最高的单品。

3月8日下午，记者在银泰百货
天一店看到，几乎每个品牌彩妆、护
肤品专柜前都围满了顾客，不少女
性消费者一边试口红色号、粉底液
色号，一边询价、凑满减折扣。

“我们柜台的美妆、护肤品销售
这周迎来小高峰。”某品牌化妆品专
柜工作人员称，“三八”妇女节有望
成为开年以来销售额最高的节点。

“近年来大家‘爱自己’的力度比较
大，一般会选购化妆品、黄金珠宝、
奢侈品包等大件。”

围绕“悦己”消费和情绪价值，
“三八”大促期间，宁波女性们不仅
可以划算地“买买买”，还有各类体
验式活动，感受更丰富的消费体验。

在鄞州印象城，一次逛遍超50
家全国优质中古店的赶海中古市集，
吸引众多爱买包包的消费者，不少想
淘宝藏包的女性消费者结伴而来，现
场有第三方权威机构鉴定服务。

在宁波来福士广场，“来福好
事”AI线下互动展，让不少逛街的
女性们“玩”了一把，超级弹珠、3D
互动屏等互动吸引众多消费者参
与。 记者 史娓超

昨日，商场人气爆棚

女性消费热潮
“席卷”宁波商业
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