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两颗蚕豆堵住两侧气管
床边支气管镜救了患者一命

对于支气管疾病的患者来说，支气
管镜是立竿见影的治疗手段。奉化区
人民医院常规开展支气管镜技术，在危
急关头挽救了不少患者。

一位40多岁的男患者，因为吃蚕豆
时不慎把两颗蚕豆吞到了气管里，导致
呼吸困难被紧急送到医院。患者左右
两侧支气管分别被两颗蚕豆同时堵住，
患者只能靠蚕豆和支气管间隙的狭小
部分通气，刚到医院的时候面色青紫，
十分痛苦。即使吸入最高浓度的氧气，
患者血氧饱和度仍然只有30左右，如果
不能及时取出蚕豆，随时可能殒命。

此时，再把患者拉到手术室去已经
来不及了，呼吸内科团队最终决定在床
边对其实施气管镜下异物取出术。

奉化区人民医院呼吸内科袁志
主任介绍，为患者做床边异物取出操

作并不顺利，因为一旦拿下吸氧面罩
后，患者的血氧饱和度就会不断降
低，使得支气管镜检查刚刚开始就被
迫中止。

最后大家想出了一个好办法——
在储氧面罩上开口，让气管镜经过面罩
上的口子进行操作，这样可以让患者一
边吸氧，一边为他取气管异物。经过两
个多小时的艰难操作，医生终于取出了
两颗蚕豆，异物取出的一瞬间，监护仪
器显示患者的血氧饱和度瞬间跳到了
92%，患者得救了。

支气管镜还常被用于救治大咯血患
者。一位70岁的肺癌患者，因为肺癌术
后咯血深夜被送到了奉化区人民医院，
情况非常紧急。正值夜班的李静杰主任
医师带着支气管镜设备来到患者床边，
找到出血点以后，他一边压迫一边注射
止血药。没想到的是止血一个小时以
后，患者又再次咯血。于是李静杰继续
用支气管镜操作为患者止血，就这样守
在患者床边一整夜，直到患者转危为安。

反复发烧的女子查不到病因
肺泡灌洗为她揪出“真凶”

支气管镜技术除了可以为患者治
疗，还是医生诊断的好帮手。

一位20多岁的女患者，因为反复发
热、咳嗽，被送入了奉化区人民医院呼
吸内科，肺CT检查显示患者两肺有弥
漫性的病变。患者这么年轻，但是反复
发烧很多天，使用了常规抗菌药物，却
一直得不到好转，入院时还出现了呼吸
困难的症状。为了帮患者明确病因，呼
吸科介入团队决定通过支气管镜检查
联合支气管肺泡灌洗方法来协助诊断。

检查医生发现患者的气管壁上有一块
很小的干酪样改变，但不是特别明显，医生
当时就怀疑这会不会是一位结核的患者？

得到患者的肺泡灌洗液后，马上送

检结核相关检测。在基因检测报告还
没有拿到的时候，肺泡灌洗液涂片检查
先确定了这是一种抗酸杆菌，初步验证
了医生的猜测。基因检测结果出炉后，
证实患者就是感染了结核杆菌。诊断
明确后，患者立即转送到了感染科，经
过规范的抗结核治疗，患者体温很快降
下来，情况也明显好转。

袁志介绍，建科20年的呼吸科现有
病床66张，能收治呼吸科常见病、多发病
及危重症的抢救治疗。已开展了睡眠呼
吸监测技术、无创机械通气技术、支气管
镜检查术、支气管镜肺泡灌洗术、支气管
异物取出术、支气管针吸活检术、胸腔闭
式引流术、CT定位下肺穿刺术等技术。
医院还参与了多项国际上及国家级多中
心横向课题研究，同时承担了奉化区慢
阻肺防控临床指导中心工作。

记者 孙美星 通讯员 马碧幸

两颗蚕豆堵住两侧气管
床边支气管镜救了患者一命

支气管镜下肺泡灌洗为疑难呼吸系统疾病患者找到病因，支气管镜下取气
管异物帮助濒危患者转危为安，床边支气管镜操作为肺癌大咯血患者紧急止血
救命……在“内科诊疗外科化，外科手术微创化”的今天，掌握一手娴熟的内镜
或介入技术成为趋势。成立 20 年的奉化区人民医院呼吸内科，开展了多项呼吸
内科诊断和治疗技术，立竿见影地为患者解除病痛。

奉化区人民医院呼吸内科团队奉化区人民医院呼吸内科团队。。

楼市转冷后，目前市场上
很多楼盘都开了分销，靠房产
中介带客来拉动成交。有业内
人士称，相当一部分楼盘，售楼
处大概七成的来访客户，是靠
分销中介带过来的。

开发商卖房如此依赖分
销，如分销中介所言，他们确实
能从开发商那里拿到一个楼盘
可能某一阶段最低的价格折
扣、优惠。而你自己去售楼处
买的话，即便砍价水平很高，也
几乎不可能拿到这样的折扣、
优惠——举个例子，分销带着
你去买房，可能房价能打到八
折，而你自己去买，也许就只能
打到八五折、九折……

而且，通过分销中介买好
新房后，你还可能拿到一笔“返
佣”。

现在宁波楼市上开分销的
楼盘，分销佣金多数有五六万
元一套，高的甚至十几万元一
套，越是难卖的盘分销佣金越
高；中介“返佣”比例高的，能达
到佣金的40%-50%，——拿到

“返佣”，相当于你的房价又便
宜了几万元……

不过，虽然通过分销中介
买新房既能享受最优惠的房
价，还能“返佣”，已是行业内
公开的“潜规则”，但显然不是
所有购房者都知道。如上所

述，售楼约70%的访客是分销
带去的，那意味着，还是有约
30%的购房客户是自己上门
的。

这部分“自访”客户，在分
销中介看来，就是冤大头……

在同一时间段、同一个楼
盘，买各方面条件差不多的一
套房子，综合房价优惠高低、有
无“返佣”的差异，自访客户可
能要比分销客户多掏十几万
元、几十万元房款。

更“坑”的是，开了分销的
楼盘都有一套所谓客户认定的
规则，只要你已经去过一次售
楼处、登记过了，即便没付订金
或定金、没决定买还是不买，你
知道了分销“潜规则”后，再通
过分销中介去买房，想让自己
从自访客户变为分销客户，开
发商也是不认的。

分销暗潮之下，楼盘竟是
如此在区别对待购房客户，换
作你是自访客户，会不会气吐
血？

说完这个“暗坑”，再来说
新规。

这新规，指的是宁波市住
建局《关于进一步规范新建商
品房承销行为的通知》，于2月
5日起正式施行。

其中的主要内容，一方面，
要求开了分销的开发商，在领

预售证时一并申报分销机构信
息，同时在售楼处醒目位置公
示分销机构的名称、营业执照、
备案证明文件以及分销人员的
姓名、单位、照片、专业水平等
内容；

另一方面，要求分销机构
在售楼处以外的地方开展咨
询、宣传等与销售相关活动时，
应现场出示营业执照、备案证
书等证明文件，同时也应在门
店醒目位置公示这些文件。

现在，普通购房者去售楼
处，如果现场没有工作人员跟
你说，你是不知道这个楼盘有
没有分销、是哪些中介机构在
分销的。新规施行后，看公示
资料就都知道了，要不要去踩
那个“暗坑”，你自己决定……

记者从房管部门了解到，
下一步，各大在售楼盘有没有
开分销、有的话分销机构具体
是哪些等信息，也会通过“宁波
市房产交易信息服务网”公开，
购房者可随时上网查看。

同时，房管部门也将强化
监管，对在分销上存在违规行
为的房地产开发企业、分销机
构，属地管理部门将约谈，限期
整改；情节严重的，暂停网签权
限，公开通报，并记入信用档
案。

记者 施文资料图片（图文无涉）

先说说这个“暗坑”。
如果你的微信朋友圈里有做楼盘分销的中介朋

友，可能看到过他们发的类似内容：“别再傻乎乎自
己去售楼处买房了！跟着我们中介买，一定比你自
己去买优惠得多！”

还真是这样！

新规正式施行！
事关宁波人买新房
可能踩进的一个“暗坑”


