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青 年 人 才 是
经济增长的引擎，
为高质量发展提
供了核心要素。

以“ 来 慈 ”为
起点、“留慈”为基
石 、“ 兴 慈 ”为 目
标，近年来慈溪不
断优化全周期人
才服务矩阵。

今 年 以 来 ，
913个实践岗位虚
位以待，1869人次
在青年人才驿站
安放行囊与期待，
8398 名新来慈大
学生落地生根、拔
节 生 长 …… 一 组
鲜活的数据，见证
了城市与青年的
双向奔赴，更见证
了慈溪聚天下英
才而用之的诚意
与实效。
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溪记者 何晴 通讯员 陈夕馨 杨奇星

共同富裕离不开充满活力的经营主体和
持续壮大的产业基础。产业的生机与活力，
归根结底在于一代又一代创业者的接续奋
斗。

在慈溪，既有接过父辈旗帜的“厂二
代”，以新思维、新理念推动传统制造业转
型升级；也有白手起家的“创一代”，在新
兴领域开疆拓土、从“零”到“一”。

走进宁波卡帝亚电器有限公司的测试中
心，八大类检测设备正在全负荷运转。

这是“90 后”企业接班人沈泽下的重要
一步棋——投资超 2000 万元建设行业领先实
验室，为产品向中高端转型提供技术支撑。

“消费体验升级是大势所趋，企业必须

主动拥抱变化。”沈泽告诉记者，从 2017 年
接班至今，他推动企业研发投入保持在 5%以
上，建立了浙江省工业设计中心，组建了企
业自己的工业设计团队。

“目前，高端产品占比已超过 30%，产品
的多项性能标准设置远高于国标和行业标
准。”眼下，沈泽的战略很清晰：稳住国内
基本盘，同时积极拥抱海外市场，将产能和
品牌拓展至欧美、日韩、东南亚、中东、非
洲等市场。

如果说沈泽的使命是传承，那么傅涛的
故事则是开拓。

“95 后”的傅涛大学毕业后先在上海从
事设计工作，回慈溪后，他选择“杀”入小

众的手账产品赛道，创业初期产品销量不
佳，但他坚持了下来。而更严峻的考验接踵
而至——日本巴川制纸所宣布停产，新厂商
的产品达不到应有标准。

面对是妥协还是另辟蹊径的抉择，傅涛
选择：“自己造！”三个月里，他几乎住在工
厂，一遍遍调整纸张克重、测试墨水渗透
性。

终于，一款接近理想状态的纸张诞生——
不透墨、不晕染，笔尖划过时有微微阻尼感。

产品上市时恰逢市场对国产替代需求高
涨，市场被打开了。目前傅涛开发的纸类产
品回头客比例跃居行业第一，还获得了淘宝

“活页笔记配件店铺榜”的榜首。

创业潮头 有人执旗接力，有人举旗开路

结语
引才渠道在拓宽，留才根基在夯实，兴才动能在

积蓄——“家燕归巢”让游子归来，“上海慈溪青年
荟”让长三角才智交汇，“青年人才驿站”让初来者心
有安处，“OPC社区”让创业者手有扶持……

慈溪正以最大诚意、最优生态，让每一位青年在
这里“被看见、被赋能、被成就”。

从创业潮头的接力传承到科创前沿的攻坚突
破，从文旅沃土的深耕细作到田间地头的智慧变革，
一群群怀揣梦想、富有创造力的青年人才正在三北
大地集结，用奋斗书写着共同富裕的时代答卷。

③沈泽在企业展厅。

④何新在西餐厅内。

①邬凯波在农场。
（受访者供图）

②傅涛与他开发的手账本。
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图片除署名外由慈溪市委宣传部供图

慈溪乡村风光慈溪乡村风光。。

（何晴 摄）

促进共同富裕，最艰巨最繁重的任务仍
然在农村。在慈溪广袤田野上，一批批“新
农人”正用科技和市场重新定义农业。

走进周巷镇建鸿果蔬农场，蜜梨林一望
无垠，树上果实硕大，地上却是杂草丛生。

“这些野草是很好的绿肥，我们定期人
工割草，一年七八次，野草就地腐烂成为蜜
梨的肥料。”农场负责人桑益挺解释道。

桑益挺出生于 1992 年，从父辈手中接过
农场后，从品种和管理模式入手彻底改造了
农场——重新栽种 180 亩翠玉、40 亩新玉、
48 亩翠冠。他还把智能机械引入梨园，让坐
骑式割草机、履带运输机等机械穿梭作业，
大幅降低人工成本。在病虫害防治上，他采

用生物防治技术，同时布控 30 多盏太阳能风
吸式捕虫灯，用物理手段杀虫。

“农业产业需要走精品化发展之路，关
键还是在品质。”目前，桑益挺的农场总面
积达 358 亩，年产量 700 余吨，产值 700 余万
元，全年可提供 50 个就业岗位，带动周边 20
余家电商和 30 余家包装产业链企业增收。

在坎墩国庆果蔬农场，“90后”农场主邬
凯波走的是另一条路——打开农产品销售的市
场。

面对国内葡萄市场供过于求、价格竞争
激烈的困境，他早在几年前就意识到：高品
质阳光玫瑰除了开拓国内市场，更要漂洋出
海。

从 2017 年底接替父亲承包 20 亩地开始，
他通过四处学习、反复钻研，将原本亩产
2500 斤至 3500 斤的巨峰葡萄提升为亩产 4000
斤至 5000 斤的阳光玫瑰，全年经营收入达
200 万元。更重要的是，他带领周边 10 多名
农户换种阳光玫瑰，雇佣 20 多名工人，每人
每年增收六七万元。

2024 年 7 月，11.5 吨阳光玫瑰葡萄从慈
溪装柜运往马来西亚，成为当年浙江省葡萄
出口首单。随后，邬凯波又将葡萄出口至澳
大利亚，并与新加坡、马来西亚客商签订合
作协议。

站在葡萄藤下，他说：“做农业就像葡
萄藤，根要扎得深，枝要伸得远。”

沃野之上 有人向技术要产量，有人向世界拓市场

“既要物质富足，也要精神富有，是中国
式现代化的崇高追求。”加强基层文化建设，
缩小城乡文化差距，是实现精神生活共同富
裕的关键所在。

在慈溪，有人以创新思维填补文旅业态
空白，将新消费、新体验引入乡村；有人在千
年青瓷的古窑火中守正拓新，让传统文化在
当代焕发新生。

宗汉街道马家路老街，原拆原建的保护
性改造保留了老城区的烟火气。就在这条老
街上，来自陕西的烘焙师何新开了一家法式
甜品餐厅。

“选择慈溪，是因为我看到了市场空白，
这里没有人做正宗的法餐。”何新是陕西人，
有 14 年的烘焙专业经验，曾长期在国外工作
学习。一年前，她计划来长三角地区创业，仅
来了慈溪三次，就决定把店开在慈溪。

“慈溪居民消费水平较高，敢于为品质买
单，更重要的是，马家路老街交通便利、消费
氛围浓厚。”何新说，餐厅坚持回归餐饮本质，
以手艺和品质为核心。开业初期曾面临客群
不理解、等待时间长等挑战，但随着口碑传
播，客群逐渐稳定，外教、外贸客商、回头客及
慕名而来的游客络绎不绝。

在烟火气与潮流感并存的老街上，一家
法式餐厅的落地，本身就是一场文化对话。它
把世界的滋味悄然安放于市井巷陌，让熟悉
的风景生出陌生的惊喜，也让文旅由此有了
更耐人寻味的打开方式。

与何新的“引进来”不同，陈彬彬和妻子
叶之诗选择了另一条路——让千年越窑青瓷

“走出去”。
在宗汉街道新华村的一处院子里，陈彬彬

举起一只宁波方言主题的文创杯，杯身上“惬

意足类”四个字俏皮又亲切。“用青瓷杯子喝咖
啡，情绪价值满满，年轻人特别喜欢。”他说。

这对夫妻分工明确——陈彬彬主攻市场
与运营，妻子叶之诗身为高级工艺美术师，
负责艺术把控。他们在小红书上开设账号，
不定期晒出为歌迷、影迷量身定制的青瓷周
边，从冰箱贴到一人份餐具，造型灵动、定
价亲民。

近期，他们还主动对接当地多家咖啡馆，
借助数智设计和激光雕刻技术，推出联名款
咖啡杯，希望让更多年轻人在日常场景中亲
手触摸、领略越窑青瓷的魅力。

更深的“走出去”，是让非遗扎根生活。他
们与合伙人运营起一座占地近 35 亩的研学活
动中心，集研学、亲子体验、非遗课程、团建活
动于一体。研学热潮还带动周边农场农产品
走俏，有效带动了共富。

文旅破局 有人在空白处落子，有人在窑火中拓新

科 技 创 新 是 高 质 量 发 展 的 核 心 驱 动
力，而科创人才就是驱动创新的“最强大
脑”。

海归博士何天然的故事，始于一次产
业调研。他发现国内高端机器人关节模组
用无框力矩电机大量依赖进口，高功率密
度电机领域依赖度高达 90%。“我们明明有
能力生产，为什么要受制于人？”2024 年，
他带着团队回到家乡慈溪，注册成立立聚
动力科技有限公司。

创业之初，困难远超想象。没有现成
的生产线，他们在租来的厂房里亲手组装
设备；缺乏量产经验，他们带着仿真模型
在车间和工人师傅一起调试参数。那段时
间，何天然白天在同济大学授课，晚上开
车赶回慈溪，带着团队拆解测试分析上百

台电机，最终通过调整精度等级和装配工
艺顺利交付了第一批机器人关节模组样机。

目前，立聚动力已为多家国内头部机
器人企业供应超 10 万台机器人关节无框力
矩电机，同时，依靠技术的降维打击，帮
助 慈 溪 多 家 传 统 家 电 企 业 完 成 产 业 升 级 ，
提供超 100 万台高端无刷直流电机，实现

“创新链”与“产业链”的深度融合。
在氢能产业领域，宁波中科科创新能源

科技有限公司同样在书写开拓创新的故事。
十年前，以中国科学院上海高等研究院

杨辉研究员为核心的博士团队跨越千里，在
慈溪开启了从实验室到生产线的征途。眼
下，这支 30 余人的企业团队中，研发人员占
了近一半。

在公司展厅，研发主管陈禹彬向记者展

示 了 一 款 催 化 剂 薄 膜 产 品 。“ 我 们 主 攻 的
铂、铱等贵金属催化剂，主要用在氢能产业
链上，用来解决绿电制氢的‘卡脖子’难
题。”陈禹彬说，团队主攻的铂、铱等贵金
属纳米电催化剂，曾长期依赖进口。

如今，他们不仅实现了核心材料的国产
化替代，更在降本增效上取得了突破性进
展。目前企业已具备公斤级批量交付能力，
产品广泛应用于绿电制氢、燃料电池及高精
度电化学传感器等领域，产品远销韩国、日
本及欧洲市场。

该负责人表示，下一步，团队将依托慈
溪雄厚的家电产业基础，把这项“保鲜黑科
技”从海外合作推向本土应用，借助政府牵
线对接本地大厂，让“慈溪造”的高端保鲜
冰箱走向千家万户。

科创前沿 有人向纵深处钻，有人向开阔处行
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