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昨天，宁波水利公共数据授权
运营迎来突破——宁波弘泰水利信
息科技有限公司与中国人保财险宁
波市分公司正式完成水利内涝监测
数据服务交易，这是宁波水利公共
数据授权运营协议签订以来落地的
首单商业化交易，金额 5 万元。这
标志着水利数据从“资源”向“价
值”转化的通道全面打通。

数据服务用于三大核
心业务场景

据介绍，此次交易中，保险公司
采购水利内涝监测数据服务，主要
用于三大核心业务场景。首先是灾
前预警，基于实时内涝淹没数据，主
动向对应区域投保人推送预警信
息，引导避险出行，实现保险服务从

“被动理赔”向“主动防灾”转变；其

次是灾中精准救援，基于实时内涝
监测数据与洪涝淹没演进趋势，快
速研判受灾重点区域及程度，为保
险公司精准调度救援力量、科学投
放救援物资提供数据依据，提升抢
险救援效率和精准度，最大限度减
少人员伤亡和财产损失；最后是灾
后快速定损，利用监测数据为灾后
定损提供客观、可追溯的第三方依
据，有效化解传统定损“凭经验、扯
皮多”的痛点，大幅提升理赔效率
与公信力。

更具示范意义的是，保险公司
在购买数据服务的同时，还把其自
建的 500 套内涝监测设备感知数据
同步提供给水利部门，用于防汛防
台指挥调度。这标志着数据流通从

“ 单 向 输 出 ” 走 向 “ 双 向 循
环”——政府公共数据赋能企业发
展，企业数据反哺政府治理，双方
各取所需、互利共赢。

经济效益与社会效益
双提升

从经济效益来看，保险公司依

托精细化的内涝监测数据，可实现
差异化保险定价与风险减量服务，
降低赔付成本；水利部门在不新增
投入的情况下，免费获得 500 套新
增监测点位数据，节省了可观的基
础设施建设和运维成本，将大幅提
升城市外围的内涝感知覆盖面。在
一位业内人士看来，虽然本次交易
实际成交金额不高，却撬动了一笔
巨大的“隐性收益”。

从社会效益来看，一方面，公
众将获得更精准的暴雨内涝预警服
务，出行安全更有保障；另一方
面，保险公司灾后定损有据可依，
保险理赔更加公平高效。对水利部
门来说，其通过获得密集的监测数
据，有助于更加科学精准地做决
策。数据在政府、企业、公众之间
流转，最终惠及每一位市民。

制度创新，打通水利
数据价值转化通道

市水利局相关负责人说，此次
交易得以顺利落地，得益于宁波在
公共数据授权运营领域的系统布

局。
去年 12 月，宁波水利“汇聚

水利多源时空数据，助力惠民减
灾 场 景 服 务 ” 场 景 从 全 国 400 份
申报方案中脱颖而出，入选国家
数据局公共数据“跑起来”示范
场景。

今年 2 月，宁波正式完成公共
数据授权运营协议签订，授权宁波
弘泰水利信息科技有限公司开展水
利金融服务等场景运营，构建了

“授权—运营—开发—交易”全流
程合规闭环。

业内人士表示，“宁波经验”
的核心有三点：一是紧扣民生刚
需，筛选高频可解场景；二是归集
多源数据，赋能智能治理；三是政
府主导市场运营，闭环合规落地。
首单交易的达成，验证了这一路径
的可行性与可复制性。

下一步，水利部门将持续深化
授权运营，推动数据流通从“单向
输出”向“双向循环”纵深发展，
加快形成数据价值转化高地，为全
国水利行业数字化转型贡献更多

“宁波经验”。

首单交易落地

宁波解锁水利数据变现路径

记 者 孙吉晶 戎美容
通讯员 吴 帅 蒋 攀

当高校毕业设计走出教室、扎
根乡土产业，青春便有了鲜活的模
样。近日，由宁波市政府新闻办主
办的“毕设在宁海·今天我发布”
2026 大学生联合毕业设计成果转
化专场发布在宁海前童镇举行，三
位发布人讲述了与宁海双向奔赴的
生动故事。

四年相伴，她与宁海
毕设双向成长

“联合毕设不只链接了地方需
求与高校创意，同时链接了课堂与
田野、专业与市场、青年与岗位、
理想与家国。”东华大学设计学博
士张振馨首先上台。

从写本科、硕士论文时扎根宁
海葛家村，到成为联合毕设主理人，

再到即将站上高校讲台，张振馨的
求学和成长道路，始终与宁海紧密
相连。作为项目首批参与者之一，
她见证了宁海联合毕业设计从探索
试点成长为特色品牌的全过程。

2022 年，大学生联合毕业设
计行动全新升级，张振馨加入组委
会，扎根宁海，对接基层需求、统
筹高校资源。

张振馨说，四年相伴同行，联
合毕设串联起她的实践与研究，也
指引着她走向实践育人的未来。

如今，她将带着联合毕设赋予
她的无畏勇气、对“真问题”的执
着追问、对校地协作共生的热忱，
走上三尺讲台。

一场毕设之约，让他
选择扎根宁海

“这些在毕设中收获的感悟与
成长，成为我步入职场最坚实、最
宝贵的底气。”毕业于安徽工程大
学、现为宁海得力集团员工的刘雪
说。

两年前，即将毕业的他怀揣忐
忑与憧憬来到宁海，参与联合毕设
项目，彻底跳出了校园“纸上谈
兵”的学习模式。大学生联合毕设
紧贴市场、对接产业，让学子走进
企业车间、直面行业痛点。在高校
导师的学术指导和企业员工的实操
赋能下，刘雪快速补齐实践短板，
掌握了专业知识落地应用、创新迭

代的能力。
两年的实践，让他读懂了宁海

这座山海小城。“它始终以真诚接纳
每一位远道而来的追梦人。”刘雪坦
言，正是这场双向奔赴的毕设之旅，
让他选择扎根宁海、逐梦前行。

一盏创意头灯，让毕
设作品变成了产品

“千万不要小看课堂上的每一
个想法、每一次设计。”作为深耕
产业一线的在地导师，宁海县锐
豹电子有限公司技术总监张日良
见证了高校毕设从一纸图纸变为
实体产品的全过程。他以一款户
外 双 电 源 头 灯 的 落 地 转 化 为 例 ，
讲述了校企协同、科创赋能的故
事。

针对市场上头灯续航不足、分
量重等痛点，安徽工程大学学子赵
锐立足实际需求，敲定毕设研发选
题。张日良带领企业技术团队全程
陪跑，和赵锐反复打磨方案、测算
数据、攻坚技术难题，创新打造双
电源无缝切换、模块轻量化、超长
续航的新型头灯。

“高校学子有创意、有朝气，
敢 想 敢 闯 ， 这 就 是 最 宝 贵 的 财
富。”在张日良看来，校企联合打
破了理论与实践的壁垒，未来企业
将持续敞开合作大门，让更多创意
走出教室、走向市场，让青春智慧
绽放更大价值。

把毕设写在山海大地
让青春创意落地生花

张振馨在发言。 （孙吉晶 吴帅 摄）

本报讯（记者龚旭琪 通讯
员郑俊之） 近日，在西班牙巴塞
罗那举办的欧洲篮球青年杯比赛
中，宁波 U12 男子篮球队一路
过关斩将，成功夺得赛事总冠
军。队内中锋孙启翔在内线攻防
两端表现优异，凭借全程高光发
挥当选本届赛事 MVP。

本 次 U12 男 子 篮 球 赴 西 班
牙体育交流活动由萨马兰奇体育
发展基金会、宁波市体育发展基
金会、萨马兰奇全球航海运动基
金联合主办。

据了解，本次出访核心队伍

由宁波体育运动学校选送的 14 名
U12 适龄篮球运动员及 2 名教练员
组成。所有球员通过体能摸底、实
战对抗、心理测评三重筛选，是宁
波同年龄段篮球后备人才中的拔尖
选手。这也是宁波 U12 青少年篮
球队首次登上欧洲顶级青少年篮球
赛事舞台。

本次专项交流活动打通顶级赛
事参赛、欧洲职业俱乐部沉浸式实
训、城市体育文化研学三大交流板
块，构建“以赛促训、以训促学、
以体育人”三位一体的青少年体育
交流体系。

宁波U12男篮
夺得欧洲篮球青年杯冠军

球员在进行训练。 （通讯员供图）

深一度深一度 浙江新闻名专栏

本报讯 （记 者金鹭 金宇
涵 通讯员黄百惠） 近段时间，
奉化水蜜桃的一些早熟品种开始
进入采摘期。在奉化岳林街道斯
张村的一处桃园内，一派繁忙景
象。

“以前愁贷款、愁销路、愁
桃子烂在地里，现在从生产到销
售，邮储银行和邮政速递帮我们
一站式解决了。”“90 后”新农
人、浙江省乡村产业振兴带头人
斯双双深有感触。

她经营的家庭农场，正是
“邮银协同”的受益者——银行
提供资金支持扩大生产，邮政解
决物流寄递和线上销售。

“金融+物流+电商”的联动
模式，让她可以安心专注于水蜜
桃的品质提升。

对比去年同期，今年斯双双
的农场，水蜜桃整体销量预计提
升 42%，其中，线上订单增幅超

70%，省外客户订单占比提升 50%
以上。

记者了解到，奉化水蜜桃栽培
面积已达 3.7 万亩，今年总产量预
计达 4.03 万吨，全产业链总产值超
6 亿元。

为解决桃农从生产到销售的全
链条难题，邮储银行宁波分行充分
发挥“邮银协同”优势，为奉化水
蜜桃产业编织了一个覆盖产、供、
销全生命周期的服务网络。

“我们深入溪口、萧王庙等水
蜜桃主产乡镇，通过‘整村授信’

‘信用村建设’等模式，让符合条
件的桃农在手机上即可完成贷款申
请，资金快速到账。”邮储银行宁
波分行客户经理王强说。

在物流端，中国邮政宁波市分
公司同步发力，为水蜜桃寄递量身
定制冷链物流方案。同时，邮政还
通过邮乐网平台开展直播带货、线
上推广，帮助桃农拓宽销售渠道。

“邮银协同”
编织产供销服务网

本报讯 （记者徐丽敏） 机
器轰鸣的产业园区、热火朝天
的建设工地、纵深掘进的海底
隧道⋯⋯在宁波各大重点项目现
场，一抹鲜亮的“党建红”正成
为项目提速提质的关键动能。昨
天，全市项目党建现场推进会召
开，总结试点经验、部署重点任
务，推动党建工作深度嵌入项目
建设全链条、全过程，让组织优
势转化为实实在在的发展胜势。

重大项目是推动高质量发展
的“加速器”，也是检验党建融
入中心、服务大局工作成效的

“大考场”。今年 4 月以来，我市
开展项目党建试点工作，聚焦推
进难度大、投资金额高、涉及主
体多的重大项目，把党建有机融
入其中，坚持“项目需要什么、
党建就做什么”，助力项目快建
设、快投产、快达效。

一切围着项目转、盯着项目
干。我市牢固树立“大抓项目、
抓大项目”鲜明导向，建立多层
次、跨部门、跨领域的项目推进
党建联建机制，将党建工作融入
项目谋划、立项、建设、投产全
周期，覆盖工程项目、产业项
目、赛事项目等，以高质量党建
助力赋能项目提速发展提质，让

“项目有所呼、党建必有应”成为
常态。

在甬台温高速改扩建宁波南段
项目中，项目党支部集结 19 家单
位建立联建机制，联动开展跨部门
现场办公会 20 余次，解决油气管
线保护等 20 余项难题，硬是在雨季
抢出 3 个月工期；在甬江科创区智
能汽车软件园项目中，团队梳理出
38 个关键流程节点，全部由党员领
办，项目从签订土地合同到开工仅
用 13 个工作日，较常规流程压缩 5
个月⋯⋯通过党建联建聚力赋能，
一批重大项目跑出建设加速度。

越是遇到“硬骨头”，党员越
要冲在前。我市以“一人一岗·锋
领建功”量身定制“党员突击队”

“党员攻坚岗”，为重大项目攻坚突
破助力。甬舟铁路金塘海底隧道项
目党支部副书记带领骨干组成党员
突击队，一举破解隧道内小空间盾
构机组装等难题。

项目为王，党建领航。市委组
织部相关负责人表示，下一步，将
持续深化党建助力赋能项目提速发
展提质机制，推动党建工作贯通招
商引资和项目建设全链条，进一步
整合资源、凝聚合力，形成更多以
高质量党建赋能高质量发展的实践
范例。

项目有所呼 党建必有应

全市项目党建
现场推进会召开

晚风拂面，乐动甬城！昨晚，宁波文化广场人声鼎沸、旋律流淌。作为“中法松弛生活节”重磅子活
动，一年一度的夏至音乐日火热开唱。

自 2014年落地宁波文化广场，这场由宁波与法国驻上海总领事馆联合打造的音乐盛会，历经十余年沉
淀，已成为甬城夏日文化活动IP，架起中法文化交流的桥梁。 （廖惠兰 刘雪莹 摄）

夏至音乐日

火热开唱


