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记者 金鹭 金宇涵

不少宁波市民、小微商户的微
信账户里，日常营收和闲散资金长
期“沉睡”——0.1%的提现费率，成
了资金回流到银行卡的一道门槛。

近来，全国超 60 家城农商行
密集上线微信零钱提现手续费补贴
活动，宁波多家银行参与，通过领
券抵扣、签约返现、消费攒额度等
方式，为市民补贴提现手续费用。

银行的小额让利背后，是低息
周期下各银行机构告别粗放揽储，
深耕场景化、精细化负债经营的

“突围”。

银行上线补贴，微信
零钱提现客户比例提升

“零钱提现看着手续费不高，
日积月累也是一笔不小的开支。”
在鄞州区开了一家便利店的何女士
日常经营以微信收款为主，微信零
钱里常年“躺”了数十万元，每次
提现都有点心疼。

近 期 ， 领 券 抵 扣 、“ 先 扣 后
返”、按比例补贴⋯⋯各家银行以
不同方式为客户补贴 0.1%的提现
手续费，破解了何女士等小微商
户、市民的痛点。

不少市民早已摸清优惠方式，
把银行补贴政策用得得心应手。

“以前每次提现，我都要打开
‘微信支付提现笔笔省’小程序攒

金豆、薅免费提现券，额度不够还
会找有额度的朋友帮忙兑换。”市
民孙先生说，现在他正好有对应的
银行卡参与活动，就可以通过绑定
微信直接享受免费提现额度。

提现手续费补贴有三类主流模
式：小程序领券即时抵扣、手机银
行签约先扣后返、绑定银行专属产
品积攒免费提现额度。

惠民红利之下，宁波沿街餐
饮、生鲜、零售小微商户受益最直
接，日常经营性零钱逐步从微信体
系回流到银行卡。

有银行内部人士透露，上线补
贴后，客户中将微信零钱提现至银
行卡的比例提升 40%至 55%，“沉
睡”账户动账率提升 35%以上。

瞄准用户痛点让利，
盘活“沉睡”账户

为何多家银行愿意自掏腰包，
为用户补贴提现手续费？

作为参与活动的本地主力机
构，宁波一家本地股份制银行的相
关负责人林女士向记者详细解读了
产品落地的初衷与核心权益规则。

“市民通过‘腾讯大 V 卡’绑定
银行卡，可获得免费提现额度。”林
女士介绍，新客户绑定本行卡片，银
行配发 1000 元微信零钱初始免费
提现额度。此后，客户通过该卡在微
信端消费、转账，每发生 1 元交易可
累积 1 元免费提现额度，额度实行

季度清零、定期重置规则。
记者在微信中点开“腾讯大 V

卡”页面看到，可选的银行共有66家。
从产品设计逻辑来看，这类操

作旨在引导客户将本行银行卡设置
为微信默认支付及提现卡片，一方
面持续拉动银行卡微信交易流水、
巩固微信支付交易量；另一方面，
微信零钱提现资金回流至发卡行，
助力银行沉淀活期存款，实现平台
与银行双向获益。

“不同于短期营销噱头，这套
权益体系并非简单让利，而是通过
交易绑定、额度约束，引导用户养
成长期用卡习惯，盘活‘沉睡’账
户、留存低成本资金。”市金融研
究院副院长滕帆说。

此外，还有银行直接发放微信
零钱免费提现券。

例如，有农商联合银行储蓄卡
持有人在微信中访问“微信支付提
现笔笔省”小程序，就有机会随机
领取提现券。当持卡人将微信零钱
提现至该银行的储蓄卡时，即可抵
扣相应额度的提现手续费。

精细化场景经营成银
行机构转型大势

银行扎堆补贴提现手续费，是
行业“争夺”存款行为吗？对此，宁波
大学商学院副教授、金融硕士教育
中心执行主任胡育蓉并不认同。

“‘争夺’这个词不够严谨，
暗含零和博弈、恶性竞争之意，容易
误导大众。从产业链视角看，银行

与微信是合作共生关系，资金在两
类机构间流转，属于支付生态下的
存款分流与资金回流。”胡育蓉说。

在她看来，在利率市场化持续
深化、银行净息差持续收窄的背景
下，低成本活期存款已经成为银行
业稀缺资源。微信沉淀的居民零
钱、小微商户经营性资金，都是优
质的低成本准活期资金。

银行通过手续费减免的市场化
方式引流，以有限营销支出，就能
沉淀稳定的低成本负债，夯实信贷
资金来源。

“宁波地区相当数量银行卡活
跃度不足，资金沉淀在第三方平
台。借助提现手续费优惠，既可盘
活存量个人账户，还能依托下沉客
群拓展理财与普惠服务，改善经营
质效。”胡育蓉说。

不过，小额补贴背后，暗藏着
金融数据合规与精准风控的考验。

“银行通过补贴微信提现手续
费来吸引存款，本质上是一种基于
大数据的精准获客策略。”滕帆说，
银行以用户普遍存在的提现成本痛
点为切入口，能够高效识别资金活
跃、账户质量优质的个人客户，线上
揽储效率远超传统地推模式。

但精准营销的背后，是用户资
金流向、消费习惯等敏感数据的归
集。在金融数据合规监管持续趋严
的当下，宁波本土银行在开展场景
化营销、数字化获客的同时，必须
将用户隐私保护、数据安全放在首
位，严守合规底线，让精细化经营
走得稳、走得远。

深一度 浙江新闻名专栏

补贴0.1%微信提现手续费

宁波多家银行让利背后有哪些盘算

记 者 陈章升
通讯员 王姣娇 王郑靖

近段时间，奉化“95 后”青
创客舒开河成了大忙人。每天，除
了带领水产养殖基地员工察看南美
白对虾的长势，他还要联系市内外
水产经销商，为“待字闺中”两个
多月的对虾找“婆家”。

“我们在马头村建了 108 个养
殖棚，养的都是抗病能力强、生长
速度快的南美白对虾。今年 5 月 25
日以来，每天有 5000 多公斤活虾
装车销往各地。”舒开河说，这两
天，大家从下午开始捕虾，一直要
忙到深夜。

舒开河是奉化区裘村镇小有名
气的养虾能手。4 年前，这名水产
养殖专业硕士与人合作成立宁波市
君和水产养殖有限公司，开始“水
中掘金”。

舒开河团队成员应用小棚养虾
技术，打造智能化生态养殖基地。
相比传统土池，这项技术具有抗风
雨能力强、水质易调控等优点。利
用地下增温等系统，他们使虾苗在
寒冷天气里也能茁壮成长。

“这里一年可产南美白对虾 20
万公斤。”基地技术员董绪猛告诉
记者，他们通过技术服务平台，向
周边水产养殖户推广小棚养虾技

术，使南美白对虾虾苗的成活率提
升至 90%。

有了优质虾苗和科学养殖技
术，裘村镇水产养殖业呈现欣欣向
荣的景象。“在上千亩养殖塘内，
大家养了南美白对虾、基围虾、金
刚虾等。去年，全镇仅南美白对虾
产值就超 2000 万元。”该镇海洋渔
业专员方路介绍，裘村镇大力推广
南美白对虾小棚养殖、鱼虾贝藻混
养等，助力水产养殖户养出“致富
虾”。

虾干是裘村镇的特产之一。近
两年，该镇每年有 20 万公斤以上
新鲜南美白对虾被制成虾干后，销
往全国各地。“裘村镇地处象山港
畔，出产的虾干肉质紧实、鲜香可
口，通常 4 公斤鲜虾可以制成 1 公
斤虾干。”颐和居民宿负责人陈娜
推介道。

颐和居民宿位于裘村镇陶坑
村。游客在民宿能品尝到不少与虾
有关的渔家菜。“有蒜蓉粉丝虾、
雪碧柠檬虾，还有荔枝炒虾仁。”
陈娜说，为了帮助水产养殖户拓宽
销路，颐和居在民宿大厅开辟裘村
特产展销专区，游客可以一站式选
购虾干、鱼干、海带等。

一只虾蕴含的商机、带来的新
气象不止于此。去年以来，裘村镇
加快建设“渔你一起”共富工坊，

开展“寻味裘村·交关虾意”厨娘
大赛等活动，做强虾产业，打响

“求寸鲜”品牌。今年“五一”假
期，裘村镇强村公司、甬山集团投
资建设的“渔光营地·大浪钓场”
正式投用，这是我市首个罗氏虾垂
钓主题营地。

该营地坐落于翔鹤潭村，集垂
钓 、 露 营 、 文 创 等 功 能 于 一 体 。

“里面有 5000 平方米的露营区，超
1 万平方米的垂钓区。”翔鹤潭村
党支部书记冯斌杰说，截至目前，
前来打卡的游客已超 1 万人次。

以虾为媒，裘村镇深化“海韵
渔歌”片区组团发展，“掘金”亲
子研学、休闲康养等新产业，培育
银发经济、情绪体验等新型消费，
推动“土特产富”延链补链、集链
成群。

“‘海韵渔歌’片区组团发展
涉及 16 个村。通过党建引领、产
业联动，打造农文渔旅融合发展新
平台。”该镇相关负责人说，片区
将引导村集体、国企、乡村 CEO
等主体参与运营，培育消费新场景
新业态，助力村民增收致富。

一只虾“串”起乡村共富链
镇街新视野

捕虾现场。 （陈章升 王郑靖 摄）

昨日，宁海
梅林街道凤潭村
的向日葵花海吸
引了大批游人前
来打卡。游人尽
兴赏花游玩，沉
浸式解锁夏日田
园乐趣，还参与
包粽子、花海民
谣 音 乐 会 等 活
动。据介绍，向
日葵花期将持续
一个多月。

（孙吉晶 胡
余灶 摄）
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记者 吴向正 通讯员 李哲

“小温啊，读书要靠自己，
要勤奋努力，生活上有什么困难
可以随时跟我说，我会尽力帮你
的。对我来说，从此多了一位亲
人，希望你也把我当亲人，不用
客气⋯⋯”

“好的，郭阿姨，我会努力
读书的，感谢您对我的资助。”

来自北仑的郭女士和浙大宁
波理工学院大一学生小温终于见
了面，郭女士进一步了解小温家
庭和学习情况后，就像对待自己
的孩子一样不断叮嘱。小温频频
点头，表示一定不辜负郭女士的
期望。两人促膝谈心，看上去就
像亲人。

这是记者昨日在慈善“彩虹
助学”见面会上见到的温情一
幕，来自宁波 13 所高校的 150 名
品学兼优的受助学生与他们的资
助者面对面，相互了解情况，彼此
建立联系，一股爱的暖流在这里
涌动，感染着在场的每一个人。

慈善“彩虹助学”活动由市
慈善总会与宁波晚报联合举办，
本次已经是第 24 次了。“今年的
150 个结对名额一经公布，在 48
小时内便被爱心人士和爱心单位
全部认领，再次刷新了‘宁波速
度’。这充分体现了我们宁波这
座 ‘ 爱 心 之 城 ’ 的 温 度 和 底
蕴 。” 市 慈 善 总 会 副 会 长 邵 裔
说，本次“彩虹助学”活动，共
有 5 家爱心单位、85 位爱心人士
主动参与认助，大家携手为寒门

学子求学之路保驾护航。
郭女士告诉记者，5 月 12 日，

她从媒体上看到慈善“彩虹助学”
的消息，就在第一时间通过网络

“抢”到了一个资助名额。“孩子家
里条件的确不好，他能考上大学，
实属不易。”郭女士说。原来，小
温不到一周岁时，父亲不幸去世，
后来母亲改嫁，他在爷爷、奶奶的
照顾下长大，靠亲戚资助得以上
学。小温表示，自己有幸来到宁波
这座爱心城市上学，并遇到了好心
人，今后一定会努力读书，好好工
作，回报社会。

资助方给予的不仅仅是金钱上
的帮助，更是精神上的支持，他们
的每一分付出，都在为这些年轻人
的梦想铺路。来自北仑的贾先生与
浙江纺织服装职业技术学院大一学
生小陆结对。小陆从小走的是一条
很不平坦的路，她在读小学时父母
离婚，初中时父亲生病去世。目前
爷爷奶奶已不在人世，只剩下她一
个人独自生活。贾先生了解了小陆
的家庭情况后，不由得眼眶湿润。

“如今，你不用为经济问题担忧，
只要一门心思读书，如果有机会深
造，就努力去争取，我会资助你
的！”贾先生诚挚地说。

据悉，参与慈善“彩虹助学”
的爱心人士 （单位） 通过认领结
对，每年为每位受助学生提供助学
金，直至其大学毕业，资助金额已
从此前的 3000 元提升至 5000 元。
截 至 目 前 ， 该 活 动 共 收 到 善 款
1478.9 万元，累计帮助 3955 名品
学兼优的困难大学生。

“我从此多了一位亲人！”
慈善“彩虹助学”见面会温情举行

本报讯（记者周晓思 通讯
员陈莹）“钱学森爷爷说过，我
的事业在中国，我的成就在中
国，我的归宿在中国⋯⋯”昨
日，在镇海区图书馆报告厅内，
一名小学生稚嫩却坚定的声音赢
得了全场热烈的掌声。这是第十
六届“小小讲书先生”风采展示
活动现场的一幕。

本次活动以“追科学星，铸
强国梦”为主题，聚焦中国科学
家探索求真、爱国奉献、坚忍执
着与创新超越的精神内核，邀请
甬城少年儿童以自己独特的视
角，讲述心中最闪亮的“科学
星”。

活动启动以来，得到了各区
（县、市） 图书馆 （少年儿童图
书馆） 的大力支持，共收到来自
全市各地小学的作品 287 件。经
专业评审的筛选，140 件作品进

入复评，最终 24 名小选手脱颖而
出，进入终评环节。

在风采展示终评的舞台上，小
选手们自信登台，各展所长。

有的用一封跨越时空的家书，
对话深潜大洋的“深海脊梁”；有
的以一朵马兰花为引，回溯大漠深
处科学家隐姓埋名的峥嵘岁月；还
有的把自己比作一颗小小的种子，
立志在科学的沃土上扎根生长、报
效祖国。

最终，10 名小选手荣获“金
牌小小讲书先生”称号，14 名选
手获得“优秀小小讲书先生”称
号。大赛还特别评选出“最佳故事
奖”“最佳创新奖”和“最佳台风
奖”各 1 名，鼓励在内容选材和表
达形式等方面表现突出的选手。

据悉，“小小讲书先生”风采展
示活动已连续举办十六届，是宁波
市未成年人读书季品牌活动之一。

童心致敬中国科研脊梁
“小小讲书先生”风采展示活动举行

下月初，浙江省首艘全回转
新型混合动力客滚船“浙象汽渡
12”轮将正式投入象山航线。它
的“混动心脏”里装着三台柴油
发电机和一组磷酸铁锂电池。相
比同吨位传统柴油客渡船，这套
组 合 能 让 它 的 整 体 能 耗 降 低
30%，一年可减少碳排放数十吨。

记 者 了 解 到 ，“ 浙 象 汽 渡

12”轮总长49.4米、宽12.4米，拥
有170个客位和14个车位。它的动
力核心可以通俗地理解为一套油电
混动系统：三台柴油发电机负责主
要供电，一组 147千瓦时的磷酸铁
锂电池作为辅助能量源。

图为“浙象汽渡12”轮。
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