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由中铁二局承建的通甬高铁跨宁波绕城高速特大桥 79-82#墩 80米连续梁
于近日合龙，为项目全线贯通奠定了坚实基础。

据介绍，此次合龙的连续梁梁体全长 177.7米，采用双线设计。通甬高铁
是我国“八纵八横”高铁网沿海通道的重要组成部分，对于打造“轨道上的长
三角”具有十分重要的意义。 （陈结生 李越 林静 摄）

本报讯（记者孙吉晶 通讯员
吴帅 范京杭）“真没想到，我们
的厂房还在图纸设计阶段，县水务
集团的工作人员就主动上门服务，
帮我们解决了一个大麻烦！”近日，
宁波市纽艾科技有限公司经理孔鹏
杰收到了一份意外的“见面礼”。

近期，纽艾科技公司在宁海深
甽长洋工业区拍得一块土地。本月
初，正当企业为如何铺设水网管道
犯愁时，宁海县水务集团宁北分公
司的“水务管家”就带着工业区周
边管网图纸和测量工具，来到了纽
艾科技的地块现场。在仔细翻阅企
业预备的施工图纸时，工作人员敏
锐地察觉到了不对劲：图纸上标注

的消防管道接入点，距离主供水管
道足足有 400 米。

这 400米的距离，意味着什么？
“纽艾科技的生产性质决定了其对消
防等级的要求非常严格。”宁北分公
司经理严威说，深甽地处山区，受地
形和道路现状限制，若按原图纸施
工，企业大概率面临消防水压不足、
无法通过安全验收的窘境。“如果
到那时再去补救，就需要重新开挖
已经铺好的厂区道路、重铺管道，
这不仅会耽误企业正常投产，而且
改造费用估计超过 50 万元。”

为了帮助企业避“坑”，县水
务集团工作人员根据实地勘测情况
与周边管网现状，迅速为纽艾科技

量身定制了一套优化方案：建议企
业建造标准的消防水池，并增设加
压设备。同时，水务部门也提前在
主管道处预留了接口，将隐患消除
在萌芽状态。

问题解决了，孔鹏杰心中的一
块石头总算落了地，但一个疑惑也
随之而来：企业刚拿到土地，水务
部门是从哪里得到信息的？

这背后，是宁海县水务集团
“想在企业前面”的主动作为。考
虑到宁海地形复杂，一些落户山区
的企业易受水压困扰，县水务集团
改变以往“等企业来报装”的被动
模式，安排专人紧盯省国有土地使
用权交易系统。只要有企业在关键

区域“摘牌”，他们便第一时间掌
握信息，主动对接。

“县水务集团在图纸设计阶段
排了‘雷’，好比给我们上了一道
安全锁，不仅为企业节省了成本，
更是抢出了时间。”孔鹏杰感慨道。

据了解，宁海县水务集团目前
共有 38 名专业的“水务管家”。他
们实行分片联包制，不仅管前期的
图纸查验，还包揽了临时施工管线
铺设、水压水质测试等工作。近一
年来，已累计为全县 29 家企业新
落地厂区提供服务，通过隐患排查
和供水方案精准优化，使企业有效
避免因供水问题导致的工期延误和
损失。

企业还在画图纸 水务管家已上门
及时发现问题，为企业避免损失50多万元

本报讯 （记者赵煜 通讯员
沈慈波 葛舟婷）“本以为信用修
复程序复杂，没想到动动鼠标就
完成了，真是太方便了。”近日，
海曙区某茶叶商行负责人张先生
通过“信用信息修复 AI 助手”，
足不出户便完成了一条行政处罚
信息的修复，为新茶上市期间银
行采购资金的贷款清除了“拦路
虎”。

张先生的感受，正是宁波打
造全链条信用服务体系的生动缩
影。

过去，信用修复过程常面临
失信信息不清、修复流程不熟、材
料准备无从下手、申请进度难以掌
握等问题。为此，宁波以AI技术推
动数字化转型，落地应用了浙江省

首个“信用信息修复AI助手”。
针对企业“不知失信、不明

路径”的难点，宁波系统整合国
家与地方信用修复相关法规，构
建结构化法规库；梳理全流程业
务规范，形成涵盖申请、审核、
公示等环节的业务知识库；汇总
标准化申请文书模板，建立材料
库。

与此同时，借助智能导办功
能，系统还会向企业主动提示失
信风险，提供个性化修复方案，
帮助企业清晰掌握“有无失信、
如何修复”，有效打破信息壁垒。

截至目前，经营主体信用修
复 申 请 的 审 核 一 次 通 过 率 达
100%，申请材料数量减少 60%以
上，办结时限缩短 80%。

“动动鼠标”就能修复信用

本报讯 （记者陈冬冬 通讯
员胡佩赞） 3 月 26 日下午，宁波
市新时代新婚姻文化交流会暨第
二届婚姻辅导、婚商教育研讨会
在市五一广场举行。

今年政府工作报告指出，要
倡导积极的婚育观，建设生育友
好型社会。当下，从国家到省市
各级都出台了生育友好型社会的
实施细则，包括去年实施的最新
修订版 《婚姻登记条例》 把婚姻
家庭辅导服务作为单独的一节写
进，在政策层面为这一目标的实
现保驾护航。

与 会 者 结 合 自 身 实 践 与 研
究，针对婚恋现状、婚恋教育缺
失、年轻人婚恋观偏差的根源、
婚姻矛盾的核心诱因与调解、婚
姻家庭服务的痛点与升级等核心
问题各抒己见，提出诸多兼具现
实性与指导性的观点，为婚恋家
庭建设提供多元思路。

宁波市婚姻家庭协会介绍了
协会重点工作。协会将整合并打
造全市统一的公益相亲平台，引
导商业机构做规范化、精细化服
务，构建公益与商业互补的多层
级服务体系。同时建立婚姻家庭
辅导专家库，开展婚恋、婚商教
育 ， 根 据 当 前 大 家 最 急 迫 的 需
要，研发系列课件，通过视频、
手册、宣讲等方式进行传播；通
过活动载体的搭建，做好协会品
牌建设和对重点企业的扶持；打
造整个产业链，把好的思想、产
品整合起来，帮助会员单位做大
做强。

本次活动由市民政局指导，
市婚姻家庭协会主办，鄞州区尚
京婚恋咨询辅导服务所承办、市
五一广场管理有限公司协办。来
自 婚 恋 、 教 育 、 心 理 咨 询 、 法
律、医疗等领域的 20 余名嘉宾出
席了研讨会。

宁波市新时代新婚姻
文化交流会举行

研讨会现场。 （陈冬冬 摄）

通甬高铁进度条刷新

深一度深一度 浙江新闻名专栏

制造业企业
如何坚持长期主义 记者 顾佳诚 通讯员 张敏

近日下午，在位于余姚朗霞
街 道 的 余 姚 市 建 娣 农 庄 ，“90
后”新农人桑益挺正穿行在梨树
间，仔细查看着枝头的花芽长势。

建娣农庄总占地 268 亩，其
中，梨园面积 238 亩。6 年前，桑
益挺从父母手中接过梨园，盘算
着用现代科技让梨园改头换面。

他砍掉了梨园内的老梨树，
在余姚市农业技术推广服务总站
和余姚市梨业协会的指导下，改
种树形为主干形的梨树，主栽品
种也换成了翠玉和新玉。此后几
年，他又陆续给梨园增添了机械
棚架、半自动水肥一体设备，尝
到了农业新技术、种植新模式带
来的甜头。

这 两 年 ， 桑 益 挺 又 投 入 近
600 万 元 购 置 了 现 代 农 业 设 备 ，
将半自动水肥一体设备升级为全
自动，他在电脑或手机上点一点
就可以操控，不仅人力成本大大
降 低 ， 水 肥 喷 洒 也 更 加 均 匀 稳
定，效益提升不少。

此外，农庄还新添了两台坐
骑式割草机。桑益挺告诉记者，
过去四五名工人一个星期才能干
完的除草活，现在一名工人两天
就 能 做 完 ， 割 下 来 的 草 回 填 地
里，变成上好的天然绿肥。

在不断提升农业生产效率的
同时，桑益挺也在果树的栽培管
理上动起了脑筋。去年，他尝试
用拉枝技术替代传统修剪，蜜梨
产量提升了 30%以上。

病虫害防治也换了思路。“梨
树 最 怕 梨 小 食 心 虫 ， 一 旦 被 啃
咬，梨心就会发黑。”桑益挺没有
依赖传统农药，而是采用迷向丝
生物制剂，用气味干扰雄虫，使

其无法找到雌虫交配，从而控制
虫害。此外，梨园还添置了二三
十盏风吸式捕虫灯，利用太阳能
诱捕各类害虫。虫害大量减少，
再加上施用有机肥、留草栽培，
结出的蜜梨口感酥脆、香甜多汁。

从传统农耕到智慧管理，改
变正在产生实实在在的效益。去
年，梨园销售额达 200 万元。“智
慧两字就是我对梨园的规划，传
统农业遇上现代科技，一定会结
出甜蜜的果实。”桑益挺信心满
满。

“接下来，我们梨园还会继续
升级。”桑益挺说，他要让更多先
进的管理技术在这片土地上落地，
为家乡的蜜梨产业走上设施化、智
能化、精品化之路贡献力量。

智慧加持，蜜梨种出好滋味

春耕进行时

桑益挺正在操作智能水肥一
体机。 （顾佳诚 摄）

“双鹿的发展路径并不依靠突
发性的跨越，而是建立在持续迭代
与长期投入基础上的稳步演进”
“快时代里，依靠流量盈利的企业
不会长久”……

日前，在“吴晓波走进标杆工
厂”活动中，宁波双鹿电池在全国
首推12年长效质保碱性电池技术。

成立于 1954年的双鹿电池，
70多年间，坚持电池主航道。从
传统制造起步，持续推进产线升
级、工厂升级和系统升级。

活动上的一场圆桌互动中，中
国财经作家吴晓波、上海正见品牌
创始人品牌战略专家崔洪波等，围
绕快时代里中国制造业的长期主义
畅所欲言。嘉宾们有观察、有思
考、有见解，凝练出三个制造业企
业谋求长期发展的建议。

记者 冯瑄

“这两天参观宁波企业的工厂，十分
感慨。”吴晓波的发言从制造业企业双鹿
的黑灯工厂讲起，他认为这背后的关键
支撑是 5G 通信技术的率先应用，搭配传
感器技术和信息传输技术，为工业化智
能化提供了基础。早期，该模式面临的
难题是产品下线后需要大量人力搬运至
仓库，而如今，大型无人仓已成为常态。

人工智能的发展也给企业带来了新
机遇。过去，产品配方研发可能需要 3 年
至 4 年，而现在，大模型应用到研发环节
后，半年内就能完成。

“这本质上是工业革命、信息化革
命、人工智能革命不断迭代的过程，企
业能否跟上每一波浪潮，直接影响其发
展轨迹。”在吴晓波看来，企业应对变
化 主 要 依 靠 三 种 能 力 ： 一 是 知 识 性 能

力，通过学习理性知识构建认知；二是
经验性能力，在社会实践和市场捶打中
积累经验；三是直觉性能力，部分天才
型人才凭借直觉就能把握机遇，但多数
人还是需要长期学习和实践的积累。

以电池行业为例，双鹿和南孚两家企
业如今占据了约 50%的市场份额。两家企
业的起点相近，如今能成为行业佼佼者，
核心在于几代人的坚持深耕，几十年专注
于一个行业，没有偏离主线，同时在工业
革命的每一个关键节点都抓住了浪潮机
遇，其中也离不开不断的试错和调整。

“面对内卷和绝境，企业该如何生存？
松下幸之助的回答是‘做企业需要修好自
己的水库’。”吴晓波说，这句话看似抽
象，实则道出了企业生存的本质——回归
常识，坚守初心，在困难中沉淀和成长。

面对内卷，企业要学会“修好自己的水库”

增长奇迹往往始于最初不被看好的选择

快时代下，谈及企业增长方式，吴
晓波表示，有四个核心观点值得深思。

第一，几乎只有危机才能激发企业进
行变革。第二，所有企业的增长都源于企
业家的偏执狂精神。那种无法自控的激
情，那种拼到极致、死去活来的劲头，正
是企业增长的重要动力。第三，所有企业
的成功都离不开产业迭代和工具革命带来
的红利。以双鹿为例，从碳性电池到碱性
电池的产品迭代，从聚焦国内市场到拓展

国际市场的布局升级，再到 5G、AI 等新
技术的落地应用，都是产业迭代与工具革
命赋能发展的鲜活案例。第四，所有企业
的增长奇迹，最初都可能被视为一个“错
误”。走一步看一步的发展路径，其实就
是对市场变化的灵活应对。

所谓的增长奇迹，往往始于最初不
被看好的选择。但无论选择哪种方式，
都需要脚踏实地去践行，找到属于自己
的路径并坚守下去。

作为长期研究品牌的专家，崔洪波
的开场白从品牌与产品的关系入手。

“不能因为聚焦某一细分领域，就忽
视产品本身的品质。”他表示，纵观所有
行业，那些能成为第一品牌或领导性品牌
的企业，无一不是以优质产品为根基——

这几年中国市场的新消费浪潮就是
很好的例子。四五年前，新消费概念火
爆，不少企业把流量当成投机工具，就
像“打激素”一样疯狂营销。但这些依
赖流量红利的企业，大多没能长久，一

年之后便逐渐沉寂。真正的品牌建设从
来不是“一锤子买卖”，而是一场长期主
义的修行。

“对企业而言，战略决策的‘加与
减’至关重要，尤其是在关键节点的选
择，往往决定了企业的发展轨迹。”崔洪
波说，这种决策背后，是企业家的魄力
与担当——就像有些企业家，即便自身
身价有限，也愿意贷几倍的款投入研发
或产能建设，这种背负压力的转变，是
企业突破瓶颈的关键。

依赖流量红利的企业不会长久

快时代下

嘉宾们参观标杆工厂嘉宾们参观标杆工厂。。（（陈结生陈结生 摄摄））
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