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交通银行宁波分行始终恪守
金融工作的政治性、人民性，紧
密结合宁波经济发展特点和产业
结构，秉持“一个交行，一个客
户”的理念，聚焦重点领域，深
挖企业需求，提供个性化、多元
化、专业化金融产品和服务，以
金融“活水”润泽实体经济，为
宁波经济社会高质量发展注入新
动能，以实际行动彰显国有大行
责任担当。

科技金融——助推
产业转型升级

交行宁波分行紧抓高水平
科技自立自强的战略机遇，坚
持“全行做科技”理念，构建
科技金融“八专”机制，设立
科 技 金 融 中 心 及 科 技 特 色 支
行 ， 加 大 金 融 资 源 要 素 保 障 ，
为科技型企业提供全生命周期
一揽子综合金融服务，加力赋
能 新 质 生 产 力 培 育 。 2024 年 ，
该行科技型企业贷款余额较上
年增长 28.3%。

积极打造“交银科创”金融
样板，推出“四大产品体系+三
大场景生态”的科技金融展业
模式，有效串联创新链、产业
链、资金链和人才链，实现科
技 型 企 业 与 金 融 的 双 向 奔 赴 。
该行将科技型企业所需与交行
所能紧密结合，打破传统金融服
务模式，整合多渠道数据资源，
引入“主动授信”模式，通过“1+
N”科技型企业评价模型为企业
精准“画像”，创新推出“科创知
易贷”特色产品。该产品无需抵押
担保，纯信用、纯线上操作，审批
出额快，大幅提升成长期科创企
业融资便利度和获得感，自 2024
年 9 月推出以来，为 110 余户客户
提供融资支持近 5 亿元。近日，该
行推出“民营科创贷”创新服务
方 案 ，为 科 技 企 业 提 供 从 初 创

期、成长期到成熟期全生命周期金
融解决方案，以“股贷债租”全链条
金融服务助力科技企业跨越式发
展。

积 极 落 实 一 揽 子 增 量 政 策 ，
用 好 科 技 创 新 和 技 术 改 造 再 贷
款 、 股 票 回 购 增 持 再 贷 款 工 具 ，
成功落地全市首笔上市公司股票
增持贷款。紧抓 AIC 股权投资试
点扩容机遇，设立甬投交融舜创
创业投资基金，该基金以科技创
新 为 主 题 ， 聚 焦 新 能 源 、 新 材
料、集成电路、海洋经济、生物
医药等主导产业，提供股权投资
支持，是宁波首支完成工商注册
并 备 案 落 地 的 AIC 股 权 投 资 基

金。交行宁波分行与太保产险合
作 推 出 “ 科 创 保 ” 产 品 ， 构 建

“保险+信贷”的金融协同机制，
为成长期的科创企业解决了研发
投入高和规模快速扩张的资金问
题。

普惠金融——精准
“滴灌”小微企业

2024 年是宁波市普惠金融改
革试验区建设收官之年，交行宁波
分行在普惠金融领域也交出了高分
答卷，试验区建设五年期间该行普
惠小微贷款余额增长 559%。

有力推动普惠金融数字化实

践，持续完善“两通两贷”产品矩阵，
搭建“线上+线下”一体化小微企业
综合金融服务体系。依托“数据+智
能”双引擎驱动，推动普惠金融实现

“扩面、增量、提质、降本”四维目标，
推出“普惠快贷”“科创快贷”“综合
抵押贷”“人才贷”“外贸贷”等专项
融资产品，率先实现了工业、港航、
农业、渔业领域“气候贷”产品全覆
盖。推动“一支行一链一项目”，落地

“商会贷”“民宿贷”等普惠项目制产
品，通过“无还本续贷+线上智能秒
批”技术赋能，实现续贷业务“零间
隔”、新增贷款“三日达”。2024 年，
该行普惠小微贷款余额较上年增长
35.12%，增速居五大行之首。

聚焦小微企业融资痛点，构建
“金融精准滴灌”全流程服务体系，
全面落实支持小微企业融资协调工
作机制，成立分支行两级工作专班，
打造“小微企业园区行”特色服务品
牌，提供“一链一方案”“一园一模
式”等专业服务，深入开展“千企万
户大走访”及“五个一”专项行动。排
摸到某汽车零部件企业急需流动资
金完成加工订单后，立即为其量身
定制了授信方案，应用线上产品精
准匹配客户需求，仅用 2 天时间给
予 企 业 300 万 元 流 动 资 金 贷 款 支
持。自机制实施至 2024 年末，该行
累计走访小微客户 1769 户，达成授
信 913 户，实际放款 846 户，投放金

额 25.71 亿元，切实将金融“活水”精
准注入实体经济末梢。

跨境金融——支持高
水平对外开放

开放发展是宁波经济的鲜明特
色，交行宁波分行依托全球分支机
构 网 络 ， 构 建 “ 境 内 + 境 外 + 离
岸”三位一体服务体系，打造跨境
业务特色，赋能“地瓜经济”提能
升级“一号开放工程”。

服务产能全球化发展趋势，在
“ 一 带 一 路 ” 共 建 国 家 ， 加 大 对
“走出去”企业的授信和便利化政
策支持，落地中国—中东欧国家经
贸合作示范区首个出口买方信贷项
目。交行宁波分行携手中信保宁波
分公司，组建专业化服务团队，在
中信保保单支持下，提供综合融资
方案，解决“走出去”企业海外项
目 投 资 建 设 的 中 长 期 资 金 需 求 。
2024 年，该行离在岸本外币跨境
投放同比增长 28.45%，累计为 18
家民营制造企业及科技型企业发放
离岸直贷 2.95 亿美元，有效拓宽实
体企业融资渠道，降低融资成本。

积极研判市场趋势变化，推动
落实高水平政策。落地国内首笔融
资租赁母子公司共享外债额度业
务、全市首笔加工贸易收支轧差净
额结算等市场上首笔创新业务，促
进了跨境贸易投资便利化。加速传
统业务数字化转型，打造“金融+
科技+场景”生态圈，提升“端到
端”的数字化场景服务效力，加强
电商通、跨综服便利化场景服务、
数字人民币在跨境支付结算中的创
新应用，落地宁波地区首批多边央
行数字货币桥项目。2024 年，交
行宁波分行国际收支量和结售汇量
分别增长 14.72%、8.52%。

交通银行宁波分行主要负责人
表示，该行将持续践行金融服务实
体经济的根本宗旨，精准发力金融

“五篇大文章”，当好服务实体经济
的主力军，为宁波经济社会高质量
发展贡献更多交行力量。

交通银行宁波分行

激发金融创新活力 赋能宁波经济提质增效
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交通银行宁波分行跨境电商生态共建交流暨汇率中性主题宣讲会。

在民营经济蓬勃发展的东海
之滨，宁波银行始终秉持金融为
民的初心使命，以“专业化、数
字化、平台化、国际化”战略赋
能民营企业，助力实体经济高质
量发展。凭借专业服务与良好口
碑，宁波银行数次获评“民企满
意银行”。

专业化服务，护航
民企稳健发展

宁波银行长期深耕苏浙沪区
域，区域内实体经济发达，民营
企业众多。宁波银行坚持以专业
化经营把握市场机遇，聚焦汇率
管理、利率管理、资产配置等领
域 ， 通 过 “ 国 际 业 务 +金 融 市
场”的专业服务，助力民营企业
规避风险，实现资产保值增值。

汇率波动如同海上暗礁，时刻
影响“出海”企业的财务安全。宁波
银行通过专业的汇率管理服务，为
民营企业提供精准应对策略。

宁波银行不仅定期提供汇率
走势分析和建议，帮助企业精准
把握结汇时机，还通过汇率避险
和套期保值等金融工具，为企业
筑牢抵御风险防线、显著降低财
务成本。某医药企业董事长感慨
道：“宁波银行的汇率管理服务
就像航海中的灯塔，为我们照亮
前行的方向。”

数字化服务，助力
民企降本增效

数字化转型是企业降本增
效、提升竞争力的关键路径。宁
波银行借助金融科技力量，通过
以 “ 财 资 大 管 家 ”“ 票 据 好 管
家”“外汇金管家”为代表的数
字化解决方案，帮助企业解决经
营管理中的痛点难点，为客户提
供全方位、综合化、个性化的金
融服务。

“财资大管家”作为企业资
金管理的得力助手，通过整合企

业内部财务系统、银行系统及其他
相关系统，为企业提供跨银行、跨
区域、跨分 （子） 公司的资金管
理，极大提高企业资金使用效率。

某新能源汽车运营服务商接入
“财资大管家”2025 版“闪电查”
小程序后，旗下 16 万余辆车租金
管理难题得以化解。此前，每一笔
资金的到付款情况，都需要业务部
门与财务人员逐笔查询，耗时耗力
且易出错。如今，通过“财资大管
家”平台，可以实时查询租金到账
状况，不仅减轻工作人员负担，还
使工作效率提升 70%。

这场“效率改革”，是企业数
字 化 转 型 的 缩 影 。 截 至 2024 年
末，“财资大管家”已服务超 1.2 万
家企业，成为市场上功能完善、应
用场景丰富的资金管理系统之一，
通过数字化赋能资金管理，助力企
业稳健前行。

平台化服务，提供全
面综合支持

宁波银行推出“波波知了”平
台，整合跨行业资源与多领域专家
力量，为企业提供“一站式”综合

服务。
在当前全球绿色转型浪潮下，

针对出口欧盟企业的碳排放披露与
碳关税申报要求，近期，“波波知
了”推出碳计算与申报服务，提供
专业高效解决方案，助力企业从容
应对“碳挑战”。仅需在碳计算与
申报服务中填写基础信息，企业即
可一键导出计算结果，同时还有行
业专家团队提供专属“一对一”填
报辅导服务。

某人体工学产品销售企业，出
口以钢材、铝材为主要材料的产品
时，运用“波波知了”平台提供的

汉化填报工具和专家辅导，顺利完
成首次碳关税申报，两天时间内完
成产品交付，精准解决专业术语过
多、生产中碳排放量数据缺乏等申
报痛点。

数据显示，自 2023 年 9 月推出
以来，“波波知了”平台通过全方
位赋能支持，服务企业超 12 万户。

国际化服务，解决企
业“出海”难题

随着全球经济一体化，企业全
球化布局进一步加快。然而，在

“走出去”过程中，对投资国了解
不够深入、跨文化沟通存在阻碍、
寻找适配专业机构难度大等，成为
困扰企业的难题。

宁波银行积极拓展国际化服
务，打造“海外服务”一站式平
台，助力中资企业高质量“走出
去”。

该平台具备五大优势。一是
全渠道服务资源——宁波银行与
境内外 70 余家专业事务所、咨询
公司、银行等机构深度合作；二
是全周期产品体系——服务围绕
企业“走出去”全链条，覆盖企
业“出海”投资期、扩张期、运
营期、退出期等阶段，满足企业
各阶段需求；三是热门区域全覆
盖 —— 涵 盖 东 南 亚 、 欧 美 、 中
东、北非等近 30 个国家和地区；
四是全流程管家服务——按国家
和地区配备区域经理，通过项目
制全程管理，保障服务品质；五
是 通 过 宁 波 银 行 App “ 海 外 服
务”专区，为企业提供便捷线上
服务。

海 外 服 务 ， 助 力 企 业 平 稳
“ 出 海 ”。 某 科 技 公 司 计 划 在 马
来 西 亚 设 立 数 据 中 心 ， 以 此 辐
射 东 南 亚 地 区 ， 拓 展 海 外 市
场 。 该 企 业 一 时 无 法 找 到 合 适
的 专 业 机 构 ， 面 临 政 策 咨 询 难
题 。 宁 波 银 行 助 其 对 接 本 土 大
型 会 计 师 事 务 所 ， 进 行 答 疑 解
惑，助力企业顺利在当地开展业
务。

廿八载风雨兼程，一万日匠心
耕耘。宁波银行始终以服务民营
企业为使命，以专业筑基，以数
字赋能，以平台聚智，以全球织
网。

展望未来，宁波银行将继续
聚焦民企需求，在助力实体经济
高质量发展的征程中，不断创新
金 融 服 务 模 式 ， 提 升 服 务 质 量 ，
为民营企业的发展提供更加有力
的金融支持。

（金宇涵）

宁波银行

润泽民企深耕不辍 服务实体质效双升

宁波银行工作人员在企业走访。 （宁波银行供图）


